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Notes techniques
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Argentine® Colombie* Guatemala® Paraguay* Suriname*
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de*
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Europe
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Andorre** ERY Macédoine* Islande* Norvege* Serbie**

Autriche* Espagne® Italie* Pays-Bas* Slovénie*

Belgique* Estonie® Lettonie® Pologne* Suéde*

Bosnie-Herzégovine™* Finlande* Liechtenstein* Portugal® Suisse*

Bulgarie* France* Lituanie* République slovaque* Turquie”

Croatie® Grece” Luxembourg* République tcheque*
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Communauté d’Etats indépendants (CEI)?

Arménie* Fédération de Russie** République de Moldova*® Tadjikistan™*

Azerbaidjan** Géorgie*® Ouzbékistan™* Turkménistan

Bélarus** Kazakhstan™* République kirghize® Ukraine*
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Afrique du Sud* Congo, Rép. dém. du* Guinée équatoriale** Mozambique* Somalie
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Congo* Guinée-Bissau® Mauritanie* Sierra Leone®

Autres territoires de la région n.d.a.
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Arabie saoudite, Iran** Jordanie* Oman* Yémen**

Royaume de*

Bahrein, Royaume de* Irag™* Koweit, Etat du* Qatar*

Emirats arabes unis* Israél” République libanaise*™ République arabe syrienne*™

Autres territoires de la région n.d.a.

Asie

Afghanistan** Fidji* Malaisie* Papouasie-Nouvelle- Timor-Leste
Guinée*

Australie* Hong Kong, Chine* Maldives* Philippines* Tonga*®

Bangladesh® fles Salomon* Mongolie* Rép. dém. populaire lao*™* | Tuvalu

Bhoutan** Inde* Myanmar* Samoa*® Vanuatu™*
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Cambodge* Japon* Nouvelle-Zélande* Sri Lanka*

Chine* Kiribati Pakistan® Taipei chinois™

Corée, République de* Macao, Chine* Palau Thailande*

Autres territoires de la région n.d.a.

*Membres de 'OMC

**Gouvernements observateurs

a. La Géorgie n'est pas membre de la Communauté d’Etats indépendants mais elle est classée dans ce groupe pour des raisons de géographie

et de similarité des structures économiques.
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Autres groupements

ACP (pays d’Afrique, des Caraibes et du Pacifique)

Afrique du Sud Djibouti lles Salomon Nigéria Sierra Leone
Angola Dominique Jamaique Niue Somalie
Antigua-et-Barbuda Erythrée Kenya Ouganda Soudan
Bahamas Ethiopie Kiribati Palau Suriname
Barbade Fidji Lesotho Papouasie-Nouvelle- Swaziland
Guinée
Belize Gabon Libéria République centrafricaine | Tchad
Bénin Gambie Madagascar République dominicaine Timor-Leste
Botswana Ghana Malawi République-Unie de Togo
Tanzanie
Burkina Faso Grenade Mali Rwanda Tonga
Burundi Guinée Mauritanie Sainte-Lucie Trinité-et-Tobago
Cameroun Guinée-Bissau Maurice Saint-Kitts-et-Nevis Tuvalu
Comores Guinée équatoriale Micronésie Saint-Vincent-et-les Vanuatu
Grenadines
Congo Guyana Mozambique Samoa Zambie
Congo, Rép. dém. du Haiti Namibie Sao Tomé-et-Principe Zimbabwe
Cote d'lvoire lles Cook Nauru Sénégal
Cuba lles Marshall Niger Seychelles
Afrique
Afrique du Nord
Algérie Egypte Libye Maroc Tunisie
Afrique subsaharienne
Afrique occidentale
Bénin Gambie Guinée-Bissau Mauritanie Sénégal
Burkina Faso Ghana Libéria Niger Sierra Leone
Cap-Vert Guinée Mali Nigéria Togo
Cote d'lvoire
Afrique centrale
Burundi Congo Gabon République centrafricaine | Sao Tomé-et-Principe
Cameroun Congo, Rép. dém. du Guinée équatoriale Rwanda Tchad
Afrique orientale
Comores Ethiopie Maurice Seychelles Soudan
Djibouti Kenya Ouganda Somalie Tanzanie
Erythrée Madagascar
Afrique australe
Afrique du Sud Botswana Malawi Namibie Zambie
Angola Lesotho Mozambique Swaziland Zimbabwe
Territoires d’Afrique non dénommés ailleurs
Asie
Asie de I’Est (Océanie comprise) :
Australie Hong Kong, Chine Malaisie Rép. dém. populaire lao Tuvalu
Brunéi Darussalam lles Salomon Mongolie Samoa Vanuatu
Cambodge Indonésie Myanmar Singapour Viet Nam
Chine Japon Nouvelle-Zélande Taipei chinois
Corée, République de Kiribati Papouasie-Nouvelle- Thailande
Guinée
Fidji Macao, Chine Philippines Tonga
Asie de I'Ouest :
Afghanistan Bhoutan Maldives Pakistan Sri Lanka
Bangladesh Inde Népal
Autres territoires d'Asie et du Pacifique non dénommés ailleurs
PMA (pays les moins avancés)
Afghanistan Erythrée Libéria Ouganda Sierra Leone
Angola Ethiopie Madagascar République centrafricaine | Somalie
Bangladesh Gambie Malawi Rép. dém. du Congo Tchad
Bénin Guinée Maldives Rép. dém. populaire lao
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Bhoutan Guinée-Bissau Mali Tanzanie Timor-Leste
Burkina Faso Guinée équatoriale Mauritanie Rwanda Togo
Burundi Haiti Mozambique Samoa Tuvalu
Cambodge lles Salomon Myanmar Sao Tomé-et-Principe Vanuatu
Comores Kiribati Népal Soudan Yémen
Djibouti Lesotho Niger Sénégal Zambie

Six pays ou territoires commercants de I’Asie de I’Est
Corée, République de Malaisie Singapour Thailande Taipei chinois

Hong Kong, Chine

Communauté andine (CAN)

Bolivie Colombie Equateur Pérou

ASEAN (Association des nations de I’Asie du Sud-Est )/AFTA (Zone de libre-échange de ’ASEAN)

Brunéi Darussalam Indonésie Myanmar Rép. dém. populaire lao Thailande
Cambodge Malaisie Philippines Singapour Viet Nam

MCCA (Marché commun centraméricain)
Costa Rica El Salvador Guatemala Honduras Nicaragua

CARICOM (Communauté et Marché commun des Caraibes)

Antigua-et-Barbuda Belize Guyana Montserrat Saint-Vincent-et-les
Grenadines

Bahamas Dominique Haiti Sainte-Lucie Suriname

Barbade Grenade Jamaique Saint-Kitts-et-Nevis Trinité-et-Tobago

CEMAC (Communauté économique et monétaire de I’Afrique centrale)

Cameroun Gabon Guinée équatoriale République centrafricaine | Tchad

Congo

COMESA (Marché commun d’Afrique orientale et australe)

Burundi Erythrée Madagascar Rwanda Swaziland

Comores Ethiopie Malawi Rép. dém. du Congo Zambie

Djibouti Libye Maurice Seychelles Zimbabwe

Egypte Kenya Ouganda Soudan

CEEAC (Communauté économique des Etats d’Afrique centrale)

Angola Congo Guinée équatoriale Sao Tomé-et-Principe

Burundi Congo, Rép. dém. du République centrafricaine | Tchad

Cameroun Gabon Rwanda

CEDEAO (Communauté économique des Etats de I’Afrique de I’Ouest)

Bénin Cote d'lvoire Guinée Mali Sénégal
Burkina Faso Gambie Guinée-Bissau Niger Sierra Leone
Cap-Vert Ghana Libéria Nigéria Togo

AELE (Association européenne de libre-échange)
Islande Liechtenstein Norvege Suisse

Union européenne (27)

Allemagne Espagne Irlande Pays-Bas Roumanie
Autriche Estonie [talie Pologne Royaume-Uni
Belgique Finlande Lettonie Portugal Suede
Bulgarie France Lituanie République slovaque

Chypre Grece Luxembourg République tchéque

Danemark Hongrie Malte Slovénie

CCG (Conseil de coopération du Golfe)

Arabie saoudite, Emirats arabes unis Koweit, Etat du Oman Qatar
Royaume de

Bahrein, Royaume de

MERCOSUR (Marché commun du Sud)

Argentine Brésil Paraguay Uruguay
ALENA (Accord de libre-échange nord-américain)

Canada Etats-Unis Mexique



ACPSA (Arrangement commercial préférentiel sud-asiatique)

Bangladesh Inde Népal
Bhoutan Maldives

CDAA (Communauté de développement de I’Afrique australe)
Afrique du Sud Congo, Rép. dém. du Malawi
Angola Lesotho Maurice
Botswana Madagascar Mozambique

UEMOA (Union économique et monétaire ouest-africaine)
Mali
Niger

Bénin Cote d'lvoire

Burkina Faso Guinée-Bissau

Les Membres de 'OMC sont souvent désignés sous le nom de «pays»,
bien que certains ne soient pas des pays au sens habituel du terme
mais, officiellement, des «territoires douaniers». La définition des
groupements géographiques ou autres, dans le présent rapport,
n'implique de la part du Secrétariat aucune prise de position quant au
statut d’un pays ou territoire, au tracé de ses frontiéres ou aux droits et
obligations des Membres de 'OMC dans le cadre des Accords de
'OMC. Les couleurs, tracés de frontieres, dénominations et
classifications figurant dans les cartes n'impliquent, de la part de
'OMC, aucun jugement quant au statut juridique ou autre d'un
territoire, ni la reconnaissance ou I'acceptation d'un tracé de frontieres.

NOTES TECHNIQUES

Pakistan Sri Lanka
Namibie Zambie
Tanzanie Zimbabwe
Swaziland

Sénégal

Togo

Dans le présent rapport, TAmérique du Sud, '’Amérique centrale et les
Caraibes sont désignées sous le nom d'«Amérique du Sud et
Amérique centrale»; la République bolivarienne du Venezuela, la
région administrative spéciale de Hong Kong, Chine, la République
de Corée et le Territoire douanier distinct de Taiwan, Penghu, Kinmen
et Matsu sont désignés sous les noms de «Rép. bolivarienne du
Venezuela»; «Hong Kong, Chine»; «Corée, Rép. de»; et «Taipei
chinois», respectivement.

La date de cl6ture pour les données utilisées dans le présent rapport
estle 12 avril 2012,



RAPPORT SUR LE COMMERCE MONDIAL 2012

Abréviations et symboles

ACP Groupe des Etats d'Afrique, des Caraibes et du Pacifique

ACPr Accord commercial préférentiel

ADPIC Aspects des droits de propriété intellectuelle qui touchent au commerce

AGCS Accord général sur le commerce des services

ALT Accord a long terme

AMNA Acces aux marchés pour les produits non agricoles

APEC Coopération économique Asie-Pacifique

AQSIQ Administration générale du contréle de la qualité, de l'inspection et de la quarantaine (Chine)
ARM Accord de reconnaissance mutuelle

ARM-EEE Accord de reconnaissance mutuelle pour les équipements électriques et électroniques
ARM-TT Accord transtasmanien de reconnaissance mutuelle

ASEAN Association des nations de I'Asie du Sud-Est

BFAI Bureau fédéral pour I'information sur le commerce extérieur (Allemagne)

BPR Bonnes pratiques réglementaires

c.a.f. co(t, assurance, fret

CAE Communauté d'Afrique de I'Est

CCNUCC Convention-cadre des Nations Unies sur les changements climatiques

CDAA Communauté de développement de I'Afrique australe

CEE-ONU Commission économique pour I'Europe de I'ONU

CEl Communauté d'Etats indépendants

CEl Commission électrotechnique internationale

CEPALC Commission économique pour I'Amérique latine et les Caraibes
CEPR Centre for Economic Policy Research

CERFLOR Programme national de certification des foréts (Brésil)

CESAP Commission économique et sociale pour I'Asie et le Pacifique

CIPV Convention internationale pour la protection des végétaux

CNUCED Conférence des Nations Unies sur le commerce et le développement
COMESA Marché commun de I'Afrique orientale et australe

CTCl Classification-type pour le commerce international

DG SANCO  Direction générale de la santé et des consommateurs de la Commission européenne

EAV Equivalent ad valorem

EPC Examen des politiques commerciales

ESB Encéphalopathie spongiforme bovine

ETCR Energie, transports et communications

fa.b. franco a bord

FAO Organisation des Nations Unies pour I'alimentation et I'agriculture
FSC Forest Stewardship Council

GATT Accord général sur les tarifs douaniers et le commerce

GFSI Initiative mondiale pour la sécurité des aliments

GIEC Groupe d'experts intergouvernemental sur I'évolution du climat
GTA Global Trade Alert

HACCP Analyse des risques et points critiques pour leur maitrise

IAE Inspection avant expédition

IASC Comité des normes comptables internationales

IED Investissement étranger direct

IFAC Fédération internationale des experts-comptables

IGRE Indice global de restrictivité des échanges

IRES Indice de restrictivité des échanges de services



ISO
ITC
[-TIP
LMR
MGS
MNT
n.d.a.
NPF
OCDE
OEPC
oIC
oIcv
OIE
OoMC
OMS
OoTC
PASF
PCA
PCS
PEFC
PMA
PNUE
PPO
PTP
PVA
RAPEX
RMP
SARSO
SCNC
SH
SPS
STDF
TEF/PDV
TRAINS
TVA
UE
uIT
UNESCO
UsSITC
USTR
WITS

Organisation internationale de normalisation
Centre du commerce international

Portail intégré d'information commerciale
Limite maximale de résidus

Mesure globale du soutien

Mesures non tarifaires

non dénommé ailleurs

Nation la plus favorisée

Organisation de coopération et de développement économiques

Organe d'examen des politiques commerciales
Organisation internationale du commerce

Organisation internationale des commissions de valeurs
Organisation mondiale de la santé animale
Organisation mondiale du commerce

Organisation mondiale de la santé

Obstacle technique au commerce

Plan d'action pour les services financiers

Analyse du composant principal

Problémes commerciaux spécifiques

Systeme de reconnaissance des certifications forestiéres
Pays les moins avancés

Programme des Nations Unies pour I'environnement
Principe du pays d'origine

Partenariat transpacifique

Prix de vente américain

Systeme d'échange rapide d'information de I'UE
Réglementation des marchés de produits

Organisation régionale de normalisation de I'Asie du Sud
Sous-Comité des normes et de la conformité (APEC)
Systéme harmonisé

Sanitaire et phytosanitaire

Fonds pour l'application des normes et le développement du commerce

Transfert électronique de fonds au point de vente
Systeme d'analyse et d'information sur le commerce
Taxe sur la valeur ajoutée

Union européenne

Union internationale des télécommunications

ABREVIATIONS ET SYMBOLES

Organisation des Nations Unies pour I'éducation, la science et la culture

Commission du commerce international des Etats-Unis

Représentant des Etats-Unis pour les questions commerciales internationales

World Integrated Trade System

Les symboles suivants sont utilisés dans la présente publication:

w M &+

non disponible

chiffre nul ou arrondi a zéro
sans objet

dollar EU

euro

livre sterling



RAPPORT SUR LE COMMERCE MONDIAL 2012

Liste des figures, tableaux et encadrés

Partie |
Figures
Figure 1.1 Croissance du commerce mondial des marchandises et du PIB,
en volume, 2000-2011 18
Figure 1.2 Volume des exportations mondiales de marchandises, 1990-2011 19
Figure 1.3 Croissance du PIB réel et échanges commerciaux des économies
de la zone euro, 2008-2011 21
Figure 1.4 Exportations mondiales de produits manufacturés, par trimestre et par produit,
2008T1-2011T4 24
Figure 1.5 Taux de change nominaux du dollar, janvier 2005-février 2012 24
Tableaux
Tableau 1.1 PIB et commerce des marchandises par région, 2009-2011 20
Tableau 1.2 Prix mondiaux de certains produits primaires, 2000-2011 21
Tableau 1.3 Exportations mondiales de marchandises et de services commerciaux, 2005-2011 22

Figures de I'Appendice

Figure 1 de I'Appendice

Indices trimestriels du volume du commerce des marchandises corrigés des variations
saisonniéres, 2008T1-2011T4 26

Figure 2 de I'Appendice

Exportations et importations mensuelles de marchandises de certaines
économies, janvier 2008-février 2012 27

Tableaux de I'Appendice

Tableau 1 de I'Appendice

Commerce mondial des marchandises par région et pour certaines économies, 2011 28

Tableau 2 de I'Appendice

Commerce mondial des services commerciaux par région et pour certains pays, 2011~ 29

Tableau 3 de I'Appendice

Commerce des marchandises: principaux exportateurs et importateurs, 2011 30

Tableau 4 de I'Appendice

Commerce des marchandises: principaux exportateurs et importateurs, 2011
(non compris les échanges intra-UE(27)) 31

Tableau 5 de I'Appendice

Commerce mondial des services commerciaux: principaux exportateurs
et importateurs, 2011 32

Tableau 6 de I'Appendice

Commerce mondial des services commerciaux: principaux exportateurs
et importateurs, 2011 (non compris les échanges intra-UE(27)) 33

Partie |l

A Introduction

Tableaux

Tableau A1

Mesures non tarifaires notifiées par les Membres du GATT/de I'OMC concernant
les produits non agricoles 44

B Lutilisation des mesures non tarifaires d'un point de vue économique

Figures

Figure B.1 (a) Effet des mesures OTC/SPS sur le commerce et le bien étre: les deux augmentent 63
Figure B.1 (b) Effet des mesures OTC/SPS sur le commerce et le bien étre: les deux diminuent 63
Tableaux

Tableau B.1 Taux de couverture et indice de fréquence des PCS et des droits de douane 73
Tableau B.2 Typologie des mesures affectant le commerce des services 77
Tableau B.3 Jeu de coordination 81
Tableau B.4 Jeu du dilemme du prisonnier 81




LISTE DES FIGURES, TABLEAUX ET ENCADRES

Encadrés
Encadré B.1 Définir la transparence des MNT 51
Encadré B.2 Choix des MNT et analyse colt-avantage 53
Encadré B.3 Effets/externalités de réseau et normes privées 57
Encadré B.4 Est-il possible d'identifier un protectionnisme déguisé dans les MNT ? 59
Encadré B.5 Effet des mesures OTC/SPS sur le commerce et le bien-étre 63
Encadré B.6 Substitution de mesures — Données ressortant des problémes commerciaux

spécifiques 72
Encadré B.7 Exemples de mesures relatives aux services axées sur des objectifs

de politique publique 76

C Inventaire des mesures non tarifaires et des mesures
relatives aux services

Figures
Figure C.1 Notifications regues au titre de I'article I11:3 de 'AGCS, 2000-2011 98
Figure C.2 Parts des lignes de produits et de la valeur du commerce visées par des MNT,

1996-2008 105
Figure C.3 Notifications SPS et OTC, 1995-2010 106
Figure C.4 Problémes commerciaux spécifiques nouveaux et problemes commerciaux

spécifiques résolus dans le domaine SPS, 1995-2010 107
Figure C.b Nouveaux problemes commerciaux spécifiques liés aux OTC, 1995-2010 107
Figure C.6 Pays qui appliquent des mesures et qui soulévent des problémes

commerciaux spécifiques, 1995-2010 108
Figure C.7 Valeur moyenne des importations visées par des problemes SPS et OTC, 1995-2010 109
Figure C.8 Taux de couverture et indice de fréquence des PCS, agrégés par année, 1995-2010 109
Figure C.9 MNT contraignantes par type de mesure, 2010 112
Figure C.10 Mesures OTC/SPS liées a l'importation par sous-catégorie, 2010 113
Figure C.11 MNT appliquées a 'exportation par le pays d'origine, par sous-catégorie, 2010 114
Figure C.12 MNT visant les exportateurs des Ftats-Unis et de I'UE, 2009 114
Figure C.13 Nombre de pays appliquant des mesures et soulevant des PCS en pourcentage

du nombre total de pays, par niveau de développement, 1995-2010 115
Figure C.14 MNT contraignantes appliquées par les pays partenaires, par niveau

de développement, 2010 116
Figure C.15 Incidence des MNT par secteur, 2010 17
Figure C.16 Types de MNT par secteur, 2010 17
Figure C.17 Part des MNT avec et sans obstacle de procédure, 2010 119
Figure C.18 Parts des obstacles de procédure signalés par type, 2010 119
Figure C.19 Parts des MNT avec et sans obstacles de procédure par type de MNT, 2010 120
Figure C.20 Répartition des nouvelles mesures commerciales restrictives, 2008-2011 121
Figure C.21 Tendance temporelle des indicateurs RNM dans certains secteurs de services 122
Figure C.22 Restrictivité de I'IED dans les services, évolution dans le temps 125
Tableaux
Tableau C.1 Mesures examinées dans le cadre des examens des politiques commerciales 99
Tableau C.2 Classification internationale des mesures non tarifaires 101
Tableau C.3 Liste des obstacles de procédure de I'l'TC 102
Tableau C.4 Accords cités dans les différends relatifs au commerce des marchandises, 1995-2011 111

Tableau C.b Plaintes concernant les MNT dans la zone COMESA-CAE-CDAA, 2008-2011 16




RAPPORT SUR LE COMMERCE MONDIAL 2012

Tableau C.6 Accords cités dans les différends relatifs au commerce des produits agricoles

et des produits non agricoles 118
Tableau C.7 Mesures commerciales et liées au commerce, 2008-2011 121
Tableau C.8 Décomposition des variations de la restrictivité de I'lED dans I'ensemble

des services, 1997-2010 126
Encadrés
Encadré C.1 Méthode de construction des indices & partir de la base de données TRAINS

de la CNUCED et de la base de données sur les PCS 110
Encadré C.2 Indices de restrictivité des échanges de services 123
Encadré C.3 Décomposition des variations de la restrictivité de I'lED 126
Tableaux de I'Appendice
Tableau C.1 de I'Appendice  Taux de couverture et indice de fréquence: secteurs a forte intensité

de biens intermédiaires 139
D Effets sur le commerce des mesures non tarifaires et des mesures

concernant les services

Figures
Figure D.1 EAV des MNT et développement économique 139
Encadrés
Encadré D.1 Méthodes utilisées pour estimer 'EAV des MNT 137
Encadré D.2 Cumul des colts commerciaux dans une chaine d'approvisionnement mondiale 141
Encadré D.3 Complémentarités entre le commerce des services et le commerce

des marchandises 142
Encadré D.4 Mesures concernant 'environnement 145
Encadré D.5 Les procédures d'évaluation de la conformité signalées comme des obstacles

au commerce: quelques exemples 148
Encadré D.6 Harmonisation ou reconnaissance mutuelle 150
Tableaux de I'Appendice
Tableau D.1 de I'Appendice  Effets des mesures SPS sur les résultats a I'exportation par entreprise 167
Tableau D.2 de I'Appendice  Effets des mesures OTC sur les résultats a I'exportation par entreprise 168
Tableau D.3 de I'Appendice  Incidence des mesures SPS sur le commerce des produits agricoles et

alimentaires, 1996-2010 159

E La coopération internationale dans le domaine des mesures non tarifaires
dans le contexte de la mondialisation

Encadrés

Encadré E.1 Théories économiques de 'AGCS 164
Encadré E.2 Exemples de normes privées 167
Encadré E.3 Exemples de coopération réglementaire dans le domaine des OTC 177
Encadré E.4 L'équivalence dans I'Accord SPS 180




Membres de 'OMC

(Au 10 mai 2012)

Afrique du Sud

Albanie

Allemagne

Angola

Antigua et Barbuda

Arabie saoudite, Royaume d’

Argentine

Arménie

Australie

Autriche

Bahrein, Royaume de

Bangladesh

Barbade

Belgique

Belize

Bénin

Bolivie, Etat plurinational de

Botswana

Brésil

Brunéi Darussalam

Bulgarie

Burkina Faso

Burundi

Cambodge

Cameroun

Canada

Cap Vert

Chili

Chine

Chypre

Colombie

Congo

Corée, République de

Costa Rica

Cote d'Ivoire

Croatie

Cuba

Danemark

Djibouti

Dominique

Egypte

El Salvador

Emirats arabes unis

Equateur

Espagne

Estonie

Etats-Unis d’Amérique

Ex République yougoslave
de Macédoine (ERYM)

Fidji

Finlande

France

Gabon
Gambie
Géorgie
Ghana

Grece
Grenade
Guatemala
Guinée
Guinée-Bissau
Guyana

Haiti
Honduras
Hong Kong, Chine
Hongrie

lles Salomon
Inde
Indonésie
Irlande
Islande

Israél

ltalie
Jamaique
Japon
Jordanie
Kenya
Koweit, Etat du
Lesotho
Lettonie
Liechtenstein
Lituanie
Luxembourg
Macao, Chine
Madagascar
Malaisie
Malawi
Maldives
Mali

Malte

Maroc
Maurice
Mauritanie
Mexique

Moldova (République de)

Mongolie
Mozambique
Monténégro
Myanmar
Namibie
Népal
Nicaragua
Niger
Nigéria

MEMBRES DE LOMC

Norvege
Nouvelle-Zélande
Oman

Ouganda

Pakistan

Panama
Papouasie-Nouvelle-Guinée
Paraguay

Pays-Bas

Pérou

Philippines

Pologne

Portugal

Qatar

République centrafricaine
République démocratique du Congo
République dominicaine
République kirghize
République slovaque
République tchéque
Roumanie
Royaume-Uni

Rwanda

Sainte-Lucie
Saint-Kitts-et-Nevis
Saint-Vincent-et-les Grenadines
Samoa

Sénégal

Sierra Leone
Singapour

Slovénie

Sri Lanka

Suede

Suisse

Suriname

Swaziland

Taipei chinois

Tanzanie

Tchad

Thailande

Togo

Tonga
Trinité-et-Tobago
Tunisie

Turquie

Ukraine

Union européenne
Uruguay

Venezuela, République bolivarienne du
Viet Nam

Zambie

Zimbabwe



RAPPORT SUR LE COMMERCE MONDIAL 2012

Précédents rapports sur
le commerce mondial

201

2010

LOMC et les accords commerciaux préférentiels: de la coexistence a la cohérence

Rapport sur
le commerce
mondial

L'augmentation constante du nombre d’accords commerciaux préférentiels (ACPr) est
un trait dominant de la politique commerciale internationale. Le rapport décrit
I'évolution historique des ACPr et le paysage actuel des accords. Il examine les
raisons pour lesquelles les ACPr sont établis, leurs effets économiques et leur teneur,
ainsi que l'interaction entre les ACPr et le systeme commercial multilatéral.

Le rapport sur le commerce mondial 2010 traite du commerce des ressources
naturelles, comme les combustibles, les produits de la sylviculture, les produits miniers
et les ressources halieutiques. Il examine les caractéristiques du commerce des
ressources naturelles, les choix qui s'offrent aux gouvernements et la maniére dont la
coopération internationale, notamment dans le cadre de 'OMC, peut contribuer a la
bonne gestion du commerce dans ce secteur.

Les engagements en matiére de politique commerciale et les mesures contingentes

2009

2

Rapport sur le
commerce mondial 2009

o ——
T e e e

Le rapport 2009 examine les différentes mesures contingentes prévues dans les
accords commerciaux et leur réle. L'un des principaux objectifs du rapport est de
déterminer si les dispositions de 'OMC établissent un équilibre entre la flexibilité dont
doivent disposer les gouvernements pour faire face a des difficultés économiques et
la définition adéquate des mesures pour éviter leur utilisation a des fins
protectionnistes.

Le commerce a I’heure de la mondialisation

RAPPORT SUR
LE COMMERCE MONDIAL 2008
It

Le rapport 2008 rappelle ce que nous savons des gains tirés du commerce
international et des défis liés a une intégration plus poussée. Il examine ce qui
constitue la mondialisation, ce qui en est le moteur, les avantages qu'elle apporte, les
défis qu'elle pose et le réle du commerce dans un monde de plus en plus

interdépendant.

2007

gt

RAPPORT SUR
LE COMMERCE MONDIAL

Le 1°" janvier 2008, le systéme commercial multilatéral a eu 60 ans. Le rapport sur le
commerce mondial 2007 marque cet anniversaire en présentant une analyse
approfondie de I'Accord général sur les tarifs douaniers et le commerce (GATT) et de
I'Organisation mondiale du commerce (OMC) qui lui a succédé — leurs origines, leurs
réalisations, les défis passés et ce que I'avenir réserve.

Analyse des liens entre les subventions, le commerce et ’'OMC
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Le rapport sur le commerce mondial 2006 examine comment les subventions sont
définies, ce que la théorie économique peut nous dire delles, pourquoi les
gouvernements y ont recours, quels secteurs en sont les principaux bénéficiaires et
quel est le réle de I'’Accord de 'OMC dans la réglementation des subventions dans le
contexte du commerce international. On trouvera aussi dans ce rapport de brefs
commentaires analytiques sur certaines questions commerciales d'actualité.
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Le commerce, les normes et 'OMC
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La cohérence
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Le rapport sur le commerce mondial 2005 vise & mettre en lumiére les fonctions et
les effets des normes, en s'intéressant plus particulierement a I'économie des normes
dans le commerce international, au cadre institutionnel de I'élaboration des normes et
de I'évaluation de la conformité et au réle des Accords de 'OMC comme moyen de
concilier les utilisations |égitimes des normes par les gouvernements avec un systéme
commercial ouvert et non discriminatoire.

Le rapport sur le commerce mondial 2004 examine la notion de cohérence dans
I'analyse des politiques interdépendantes: interaction de la politique commerciale et
de la politique macro économique, réle de l'infrastructure dans le commerce et le
développement économique, structures du marché intérieur, gouvernance et
institutions, et réle de la coopération internationale dans la promotion de la cohérence
des politiques.

Le commerce et le développement

2003
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Le rapport sur le commerce mondial 2003 est centré sur le développement. Il explique
l'origine du probléme et propose un cadre pour analyser la question de la relation
entre commerce et développement, apportant ainsi une contribution & un débat plus
éclairé.
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Le Rapport sur le commerce mondial 2012 explore, au-dela des droits
de douane, la question des autres mesures susceptibles d’affecter les
échanges. Les mesures réglementaires concernant le commerce des
marchandises et des services posent de nouveaux défis urgents pour
la coopération internationale au XXI¢ siécle. Plus que beaucoup
d’autres mesures,elles répondent a des objectifs de politique publique
(comme la protection de la santé, de la sécurité et du bien-étre des
consommateurs), mais elles peuvent aussi étre congues et appliquées
d’une maniére qui constitue une entrave non nécessaire au commerce.
Ce rapport porte plus particuliérement sur les obstacles techniques
au commerce (OTC), sur les mesures sanitaires et phytosanitaires
(SPS) (qui concernent la sécurité sanitaire des produits alimentaires,
la santé des animaux et la préservation des végétaux) et sur la
réglementation intérieure dans le domaine des services.

Le Rapport analyse les raisons pour lesquelles les gouvernements ont
recours aux mesures non tarifaires (MNT) et aux mesures relatives aux
services et examine dans quelle mesure elles peuvent fausser les
échanges internationaux. Il passe en revue les renseignements
disponibles sur les MNT et les tendances récentes concernant
I'utilisation de ces mesures. Le rapport examine aussi I'incidence sur le
commerce des MNT et des mesures relatives aux services et la maniére
dont I’harmonisation des réglementations et/ou la reconnaissance
mutuelle des normes peuvent aider a réduire les entraves au commerce.

Enfin, le Rapport examine le degré de coopération internationale dans
le domaine des MNT et des mesures relatives aux services.Il analyse la
raison d’étre économique de cette coopération et s’interroge sur la
conception efficace de régles concernant les MNT dans un accord
commercial. Il examine aussi comment la coopération sur les mesures
OTC/SPS et sur la réglementation des services a eu lieu dans le cadre
du systéme commercial multilatéral et dans d’autres instances et
institutions internationales. I1 propose une analyse juridique du
traitement des MNT dans le systéme de réglement des différends de
I’OMC et de linterprétation des régles donnée dans de récents
différends commerciaux internationaux. Le Rapport se termine par un
examen des défis a relever et des principales implications pour les
politiques publiques.
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