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NOTES TECHNIQUES

Notes techniques
Composition des régions et autres groupements économiques
Régions

Amérique du Nord

Bermudes Canada* États-Unis	d'Amérique* Mexique*

Autres	territoires	de	la	région	non	dénommés	ailleurs	(n.d.a.)

Amérique du Sud, Amérique centrale et Caraïbes

Antigua-et-Barbuda* Chili* Grenade* Paraguay* Suriname*	

Argentine* Colombie* Guatemala* Pérou* Trinité-et-Tobago*

Aruba	(Pays-Bas	pour		
le	compte	de)*

Costa	Rica* Guyana* Rép.	bolivarienne		
du	Venezuela*

Uruguay*	

Bahamas** Cuba* Haïti* République	dominicaine*

Barbade* Curaçao* Honduras* Sainte-Lucie*

Belize* Dominique* Jamaïque* Saint-Kitts-et-Nevis*

Bolivie,	État	Plurinational	
de*

El	Salvador* Nicaragua*	 Saint-Martin*

Brésil* Équateur* Panama* Saint-Vincent-et-les	
Grenadines*

Autres	territoires	de	la	région	n.d.a.

Europe 

Albanie* Chypre* Hongrie* Malte* Roumanie*

Allemagne* Danemark* Irlande* Monténégro* Royaume-Uni*

Andorre** ERY	Macédoine* Islande* Norvège* Serbie**

Autriche* Espagne* Italie* Pays-Bas* Slovénie*

Belgique* Estonie*	 Lettonie* Pologne* Suède*

Bosnie-Herzégovine** Finlande* Liechtenstein* Portugal* Suisse*

Bulgarie* France* Lituanie* République	slovaque* Turquie*

Croatie* Grèce* Luxembourg* République	tchèque*

Other	territories	in	the	region	n.e.s.

Communauté d’États indépendants (CEI)a

Arménie*	 Fédération	de	Russie* République	de	Moldova* Tadjikistan*

Azerbaïdjan** Géorgie*a Ouzbékistan** Turkménistan

Bélarus** Kazakhstan***	 République	kirghize* Ukraine*

Autres	territoires	de	la	région	n.d.a.

Afrique 

Afrique	du	Sud* Côte	d'Ivoire* Kenya* Niger* Somalie

Algérie** Djibouti* Lesotho* Nigéria*	 Soudan**

Angola* Égypte* Libye** Ouganda*	 Swaziland*

Bénin* Érythrée Madagascar* République	centrafricaine*	 Tanzanie*

Botswana* Éthiopie** Malawi* Rép.	dém.	du	Congo* Tchad*

Burkina	Faso* Gabon* Mali* République	du	Libéria** Togo*

Burundi* Gambie* Maroc* Rwanda* Tunisie*

Cameroun* Ghana* Maurice* Sao	Tomé-et-Principe** Zambie*

Cabo	Verde* Guinée* Mauritanie* Sénégal* Zimbabwe*

Comores** Guinée-Bissau* Mozambique* Seychelles*

Congo* Guinée	équatoriale** Namibie* Sierra	Leone*

Autres	territoires	de	la	région	n.d.a.

*	Membres	de	l’OMC

**	Gouvernements	observateurs

***		Les	Membres	de	l’OMC	ont	formellement	adopté	les	modalités	d’accession	du	Kazakhstan	en	juillet	2015.	Le	Kazakhstan	deviendra	Membre	30	
jours	après	avoir	notifié	sa	ratification	à	l’OMC.

a		La	Géorgie	n’est	pas	membre	de	la	Communauté	d’États	indépendants	mais	elle	est	classée	dans	ce	groupe	pour	des	raisons	de	géographie	et	de	
similarité	des	structures	économiques.
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Moyen-Orient

Arabie	saoudite,	Royaume	d’* Iran** Jordanie* Oman* Yémen**

Bahreïn,	Royaume	de* Iraq** Koweït,	État	du* Qatar*

Émirats	arabes	unis* Israël* République	libanaise** République	arabe	syrienne**	

Other	territories	in	the	region	n.e.s.

Asie

Afghanistan** Fidji* Malaisie* Papouasie-Nouvelle-
Guinée*

Timor-Leste

Australie* Hong	Kong,	Chine* Maldives* Philippines* Tonga*

Bangladesh* Îles	Salomon* Mongolie* Rép.	dém.	populaire	Lao* Tuvalu

Bhoutan** Inde* Myanmar* Samoa* Vanuatu*

Brunéi	Darussalam* Indonésie* Népal* Singapour* Viet	Nam*

Cambodge* Japon* Nouvelle-Zélande* Sri	Lanka*

Chine* Kiribati Pakistan* Taipei	chinois*

Corée,	République	de* Macao,	Chine* Palau Thaïlande*

Autres	territoires	de	la	région	n.d.a.

Autres groupements 

ACP (pays d’Afrique, des Caraïbes et du Pacifique)

Afrique	du	Sud	 Djibouti	 Îles	Salomon	 Niue	 Sierra	Leone	

Angola	 Dominique	 Jamaïque	 Ouganda	 Somalie	

Antigua-et-Barbuda	 Érythrée	 Kenya	 Palau	 Soudan	

Bahamas	 Éthiopie	 Kiribati	 Papouasie-Nouvelle-
Guinée	

Suriname	

Barbade	 Fidji	 Lesotho	 République	centrafricaine	 Swaziland	

Belize	 Gabon	 Madagascar	 Rép.	dém.	du	Congo Tanzanie

Bénin	 Gambie	 Malawi	 République	dominicaine	 Tchad	

Botswana	 Ghana	 Mali	 République	du	Libéria Timor-Leste	

Burkina	Faso	 Grenade	 Mauritanie	 Rwanda	 Togo	

Burundi	 Guinée	 Maurice	 Sainte-Lucie	 Tonga	

Cabo	Verde Guinée-Bissau	 Micronésie	 Saint-Kitts-et-Nevis Trinité-et-Tobago	

Cameroun	 Guinée	équatoriale	 Mozambique	 Saint-Vincent-et-les	
Grenadines	

Tuvalu	

Comores	 Guyana	 Namibie	 Samoa	 Vanuatu	

Congo	 Haïti	 Nauru	 Sao	Tomé-et-Principe Zambie	

Côte	d'Ivoire	 Îles	Cook	 Niger	 Sénégal	 Zimbabwe	

Cuba Îles	Marshall	 Nigéria	 Seychelles	

Afrique

Afrique du Nord

Algérie Égypte Libye Maroc Tunisie

Afrique subsaharienne

Afrique occidentale

Bénin Gambie Guinée-Bissau Niger Sénégal

Burkina	Faso Ghana Mali Nigéria Sierra	Leone

Cabo	Verde Guinée Mauritanie République	du	Libéria Togo

Côte	d’Ivoire	

Afrique centrale

Burundi Congo Guinée	équatoriale Rép.	dém.	du	Congo Sao	Tomé-et-Principe

Cameroun Gabon République	centrafricaine Rwanda Tchad

Afrique orientale

Comores Éthiopie Maurice Seychelles Soudan

Djibouti Kenya Ouganda Somalie Tanzanie

Érythrée Madagascar
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Afrique australe

Afrique	du	Sud Botswana Malawi Namibie Zambie

Angola Lesotho Mozambique Swaziland Zimbabwe

Territoires	d’Afrique	n.d.a.

Asie

Asie de l’Est (Océanie comprise) :

Australie Hong	Kong,	Chine Malaisie Rép.	dém.	populaire	Lao Tuvalu

Brunéi	Darussalam Îles	Salomon Mongolie Samoa Vanuatu

Cambodge Indonésie Myanmar Singapour Viet	Nam

Chine Japon Nouvelle-Zélande Taipei	chinois

Corée,	République	de Kiribati Papouasie-Nouvelle-
Guinée	

Thaïlande

Fidji Macao,	Chine Philippines Tonga

Asie de l’Ouest :

Afghanistan Bhoutan Maldives Pakistan Sri	Lanka

Bangladesh Inde	 Népal

Autres	territoires	d’Asie	et	du	Pacifique	n.d.a.

PMA (pays les moins avancés)

Afghanistan Érythrée Madagascar République	centrafricaine Tanzanie

Angola Éthiopie Malawi Rép.	dém.	du	Congo Tchad

Bangladesh Gambie Maldives Rép.	dém.	populaire	Lao Timor-Leste

Bénin Guinée Mali République	du	Libéria Togo

Bhoutan Guinée-Bissau Mauritanie Rwanda Tuvalu

Burkina	Faso Guinée	équatoriale Mozambique Sao	Tomé-et-Principe Vanuatu

Burundi Haïti Myanmar Sénégal Yémen

Cambodge Îles	Salomon Népal Sierra	Leone Zambie

Comores Kiribati Niger Somalie

Djibouti Lesotho Ouganda Soudan

Six pays ou territoires commerçants de l’Asie de l’Est

Corée,	République	de Malaisie Singapour Thaïlande Taipei	chinois

Hong	Kong,	Chine

Accords d’intégration régionale

Communauté andine (CAN)

Bolivie,	État	Plurinational	
de

Colombie Équateur Pérou

ASEAN (Association des nations de l’Asie du Sud-Est )/AFTA (Zone de libre-échange de l’ASEAN)

Brunéi	Darussalam Indonésie Myanmar Rép.	dém.	populaire	Lao Thaïlande

Cambodge Malaisie Philippines Singapour Viet	Nam

MCCA (Marché commun centraméricain)

Costa	Rica El	Salvador Guatemala Honduras Nicaragua

CARICOM (Communauté et Marché commun des Caraïbes)

Antigua-et-Barbuda Belize Guyana Montserrat Saint-Vincent-et-les	
Grenadines

Bahamas Dominique Haïti Sainte-Lucie Suriname

Barbade Grenade Jamaïque Saint-Kitts-et-Nevis Trinité-et-Tobago

CEMAC (Communauté économique et monétaire de l’Afrique centrale)

Cameroun Gabon Guinée	équatoriale République	centrafricaine Tchad

Congo

COMESA (Marché commun d’Afrique orientale et australe)

Burundi Érythrée Madagascar Rép.	dém.	du	Congo Swaziland

Comores Éthiopie Malawi Rwanda Zambie

Djibouti Kenya Maurice Seychelles Zimbabwe

Égypte	 Libye Ouganda Soudan
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CEEAC (Communauté économique des États d’Afrique centrale)

Angola Congo Guinée	équatoriale Rép.	dém.	du	Congo Sao	Tomé-et-Principe

Burundi Gabon République	centrafricaine Rwanda Tchad

Cameroun

CEDEAO (Communauté économique des États de l’Afrique de l’Ouest)

Bénin Côte	d'Ivoire Guinée Niger Sénégal

Burkina	Faso Gambie Guinée-Bissau Nigéria Sierra	Leone

Cabo	Verde Ghana Mali République	du	Libéria Togo

AELE (Association européenne de libre-échange)

Islande Liechtenstein Norvège Suisse

Union européenne (28)

Allemagne Danemark Hongrie Malte Slovénie

Autriche Espagne Irlande Pays-Bas Roumanie

Belgique Estonie Italie Pologne Royaume-Uni

Bulgarie Finlande Lettonie Portugal Suède

Chypre France Lituanie République	slovaque

Croatie Grèce Luxembourg République	tchèque

CCG (Conseil de coopération du Golfe)

Arabie	saoudite,	Royaume	d’	 Émirats	arabes	unis Koweït,	État	du Oman Qatar

Bahreïn,	Royaume	de

MERCOSUR (Marché commun du Sud)

Argentine Brésil Paraguay Uruguay République	bolivarienne	
du	Venezuela

ALENA (Accord de libre-échange nord-américain)

Canada États-Unis Mexique

ACPSA (Arrangement commercial préférentiel sud-asiatique)

Bangladesh Inde Népal Pakistan Sri	Lanka

Bhoutan Maldives

CDAA (Communauté de développement de l’Afrique australe)

Afrique	du	Sud Lesotho Maurice Rép.	dém.	du	Congo Tanzanie

Angola Madagascar Mozambique Seychelles Zambie

Botswana Malawi Namibie Swaziland Zimbabwe

UEMOA (Union économique et monétaire ouest-africaine)

Bénin Côte	d'Ivoire Mali Sénégal Togo

Burkina	Faso Guinée-Bissau Niger

Les	Membres	de	l’OMC	sont	souvent	désignés	sous	le	nom	de	«	pays	»,	bien	que	certains	ne	soient	pas	des	pays	au	sens	habituel	du	terme	mais,	
officiellement,	des	«	territoires	douaniers	».	La	définition	des	groupements	géographiques	ou	autres,	dans	le	présent	rapport,	n’implique	de	la	part	
du	Secrétariat	aucune	prise	de	position	quant	au	statut	d’un	pays	ou	territoire,	au	tracé	de	ses	frontières	ou	aux	droits	et	obligations	des	Membres	
de	l’OMC	dans	le	cadre	des	Accords	de	l’OMC.	Les	couleurs,	tracés	de	frontières,	dénominations	et	classifications	figurant	dans	les	cartes	
n’impliquent,	de	la	part	de	l’OMC,	aucun	jugement	quant	au	statut	juridique	ou	autre	d’un	territoire,	ni	la	reconnaissance	ou	l’acceptation	d’un	tracé	
de	frontières.

Dans	le	présent	rapport,	l’Amérique	du	Sud,	l’Amérique	centrale	et	les	Caraïbes	sont	désignées	sous	le	nom	d’«	Amérique	du	Sud	et	Amérique	
centrale	».	Aruba;	la	République	bolivarienne	du	Venezuela;	la	région	administrative	spéciale	de	Hong	Kong,	Chine	;	la	République	de	Corée	;	et		
le	Territoire	douanier	distinct	de	Taiwan,	Penghu,	Kinmen	et	Matsu	sont	désignés	sous	les	noms	de	«	Aruba	(Pays-Bas	pour	le	compte	de)	»	;		
«	Rép.	bolivarienne	du	Venezuela	»	;	«	Hong	Kong,	Chine	»	;	«	Corée,	Rép.	de	»	;	et	«	Taipei	chinois	»,	respectivement.

La	date	de	clôture	pour	les	données	utilisées	dans	le	présent	rapport	est	le	31	juillet	2015.	Les	données	statistiques	contenues	dans	la	présente	
publication	ont	été	communiquées	par	les	autorités	statistiques	compétentes	sous	leur	propre	responsabilité.	L’utilisation	de	ces	données	par	
l’OMC	est	sans	préjudice	du	statut	de	tout	territoire,	de	la	souveraineté	sur	tout	territoire	ou	du	tracé	des	frontières	internationales.	Les	données		
de	2014	pour	la	Fédération	de	Russie	sont	provisoires.
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ABRÉVIATIONS ET SYMBOLES

Abréviations et symboles
ACP	 Analyse	en	composantes	principales

ACPr	 Accord	commercial	préférentiel

ACR	 Accords	commerciaux	régionaux

AFT	 Accord	sur	la	facilitation	des	échanges

AGCS	 Accord	général	sur	le	commerce	des	services

ALENA	 Accord	de	libre-échange	nord-américain

APEC	 Forum	de	Coopération	économique	Asie-Pacifique

APTFF	 Forum	annuel	de	l’Asie-Pacifique	sur	la	facilitation	du	commerce

BAfD	 Banque	africaine	de	développement

BAsD	 Banque	asiatique	de	développement

BID	 Banque	interaméricaine	de	développement

CAREC	 Programme	de	coopération	économique	régionale	pour	l’Asie	centrale

CEA	 Commission	économique	des	Nations	Unies	pour	l’Afrique

CEDEAO	 Communauté	économique	des	États	de	l’Afrique	de	l’Ouest

CEE-ONU	 Commission	économique	des	Nations	Unies	pour	l’Europe

CEI	 Communauté	d’États	indépendants

CESAP	 Commission	économique	et	sociale	des	Nations	Unies	pour	l’Asie	et	le	Pacifique

CNUCED	 Conférence	des	Nations	Unies	sur	le	commerce	et	le	développement

CVM	 Chaînes	de	valeur	mondiales

DB	 «	Doing Business	»	(indicateur)

EDIFACT	 Règles	des	Nations	Unies	concernant	l’échange	de	données	informatisé	pour	l’administration,	
le	commerce	et	le	transport

EPIN	 Évaluation	de	la	politique	et	des	institutions	nationales

ETI	 «	Enabling Trade Index	»	(indicateur)

GATT	 Accord	général	sur	les	tarifs	douaniers	et	le	commerce

GTAP	 «	Global Trade Analysis Project	»

IED	 Investissement	étranger	direct

IFE	 Indicateurs	de	facilitation	des	échanges

IPL	 Indice	de	performance	logistique

IRU	 Union	internationale	des	transports	routiers

ITC	 Centre	du	commerce	international

MTEC	 Communauté	économique	et	commerciale	micronésienne

OACI	 Organisation	de	l’aviation	civile	internationale

OCDE	 Organisation	de	coopération	et	de	développement	économiques

OECO	 Organisation	des	États	des	Caraïbes	orientales

OMC	 Organisation	mondiale	du	commerce

OMD	 Organisation	mondiale	des	douanes

OMI	 Organisation	maritime	internationale

ONU	 Organisation	des	Nations	Unies

OTC	 Obstacles	techniques	au	commerce

PIB	 Produit	intérieur	brut

PMA	 Pays	les	moins	avancés

PME	 Petites	et	moyennes	entreprises

PPA	 Parité	de	pouvoir	d’achat
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PTF	 Productivité	totale	des	facteurs

SH	 Système	harmonisé

SME	 state-owned	enterprises

SNPC	 Système	de	notification	des	pays	créanciers

SPS	 Sanitaire	et	phytosanitaire

SYDONIA	 Système	douanier	automatisé

TIACA	 Association	internationale	de	fret	aérien

TIC	 Technologies	de	l’information	et	de	la	communication

TSD	 Traitement	spécial	et	différencié

TVA	 Taxe	sur	la	valeur	ajoutée

UE	 Union	européenne

UEMOA	 Union	économique	et	monétaire	ouest-africaine

UNNExT	 Réseau	d’Experts	des	Nations	Unies	pour	le	commerce	sans	papier	en	Asie	et	dans	le	Pacifique

WEF	 Forum	économique	mondial

Les	signes	suivants	ont	été	utilisés	dans	la	présente	publication	:

…	 chiffre	non	disponible

0	 zéro	ou	chiffre	arrondi	à	zéro

-	 sans	objet

$EU	 dollar	des	États-Unis

£	 livre	sterling
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Membres de L’OMC*

(Au	7	août	2015)

Afrique	du	Sud
Albanie
Allemagne
Angola
Antigua-et-Barbuda
Arabie	saoudite,	Royaume	d’
Argentine
Arménie
Australie
Autriche
Bahreïn,	Royaume	de
Bangladesh
Barbade
Belgique
Belize
Bénin
Bolivie,	État	Plurinational	de
Botswana
Brésil
Brunéi	Darussalam
Bulgarie
Burkina	Faso
Burundi
Cabo	Verde
Cambodge
Cameroun
Canada
Chili
Chine
Chypre
Colombie
Congo
Corée,	République	de
Costa	Rica
Côte	d’Ivoire
Croatie
Cuba
Danemark
Djibouti
Dominique
Égypte
El	Salvador
Émirats	arabes	unis
Équateur
Espagne
Estonie
États-Unis	d’Amérique
Ex-République	yougoslave	de	
	 Macédoine	(ERYM)
Fédération	de	Russie
Fidji
Finlande
France
Gabon
Gambie

Géorgie
Ghana
Grèce
Grenade
Guatemala
Guinée
Guinée-Bissau
Guyana
Haïti
Honduras
Hong	Kong,	Chine
Hongrie
Îles	Salomon
Inde
Indonésie
Irlande
Islande
Israël
Italie
Jamaïque
Japon
Jordanie
Kenya
Koweït,	État	du
Lesotho
Lettonie
Liechtenstein
Lituanie
Luxembourg
Macao,	Chine
Madagascar
Malaisie
Malawi
Maldives
Mali
Malte
Maroc
Maurice
Mauritanie
Mexique
Moldova,	République	de
Mongolie
Monténégro
Mozambique
Myanmar
Namibie
Népal
Nicaragua
Niger
Nigéria
Norvège
Nouvelle-Zélande
Oman
Ouganda
Pakistan

Panama
Papouasie-Nouvelle-Guinée
Paraguay
Pays-Bas
Pérou
Philippines
Pologne
Portugal
Qatar
République	centrafricaine
République	démocratique		
	 du	Congo
République	démocratique	
	 populaire	Lao
République	dominicaine
République	kirghize
République	slovaque
République	tchèque
Roumanie
Royaume-Uni
Rwanda
Sainte-Lucie
Saint-Kitts-et-Nevis
Saint-Vincent-et-les-Grenadines
Samoa
Sénégal
Seychelles
Sierra	Leone
Singapour
Slovénie
Sri	Lanka
Suède
Suisse
Suriname
Swaziland
Tadjikistan
Taipei	chinois
Tanzanie
Tchad
Thaïlande
Togo
Tonga
Trinité-et-Tobago
Tunisie
Turquie
Ukraine
Union	européenne
Uruguay
Vanuatu
Venezuela,	République		
	 bolivarienne	du
Viet	Nam
Yémen
Zambie
Zimbabwe

*		Les	Membres	de	l’OMC	ont	formellement	adopté	les	modalités	d’accession	du	Kazakhstan	en	juillet	2015.	Le	Kazakhstan	deviendra	Membre		
30	jours	après	avoir	notifié	sa	ratification	à	l’OMC.
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2014

Rapport sur  
le commerce  
mondial 2014

Commerce et développement: 
tendances récentes et 
rôle de l’OMC

ORGANISATION 
MONDIALE 
DU COMMERCE Le Rapport sur le commerce mondial 2014	examine	quatre	grandes	tendances	qui	

ont	 modifié	 la	 relation	 entre	 le	 commerce	 et	 le	 développement	 depuis	 le	 début	
du	 millénaire:	 l’essor	 des	 économies	 en	 développement,	 l’intégration	 croissante	
de	 la	 production	 mondiale	 à	 travers	 les	 chaînes	 d’approvisionnement,	 la	 hausse	
des	prix	des	produits	agricoles	et	des	ressources	naturelles	et	 l’interdépendance	
grandissante	de	l’économie	mondiale.

Facteurs déterminant l’avenir du commerce mondial

2013

Rapport sur  
le commerce mondial 

2013 Facteurs déterminant  
l’avenir du commerce mondial

ISBN: 978-92-870-3860-9

9 7 8 9 2 8 7 0 3 8 6 0 9

ISBN 978-92-870-3860-9

Le monde change à une incroyable vitesse et ce sous l’influence de nombreux facteurs, y compris 
l’évolution des modes de production et de consommation, l’innovation technologique permanente, 
les nouvelles façons de faire du commerce et, bien sûr, la politique. Le Rapport sur le commerce 
mondial 2013 montre en quoi le commerce est à la fois une cause et un effet du changement et 
examine les facteurs qui façonnent l’avenir du commerce mondial.

La technologie est l’un des principaux moteurs du changement. Si notre monde a été transformé 
par la révolution des transports et des communications, il le sera plus encore par l’apparition de 
nouveautés comme l’impression en 3D et la généralisation des technologies de l’information. Le 
commerce et l’investissement étranger direct, conjugués à l’extension géographique de la 
croissance des revenus et des possibilités dans ce domaine, favoriseront l’intégration d’un plus 
grand nombre de pays dans un réseau élargi d’échanges internationaux. L’augmentation des 
revenus et des populations exercera de nouvelles pressions sur les ressources aussi bien 
renouvelables que non renouvelables, ce qui exigera une gestion prudente de ces ressources. Il 
faudra donc faire une place de plus en plus importante aux questions d’environnement.

Les institutions économiques et politiques, de même que la rencontre des différentes cultures, 
contribuent à la forme que prend la coopération internationale, y compris dans le domaine du 
commerce. L’avenir du commerce sera aussi influencé par l’efficacité avec laquelle la politique et 
les politiques sauront répondre à des questions à caractère social qui suscitent des préoccupations 
de plus en plus vives, telles que l’emploi et les inégalités de revenu persistantes. Ces facteurs, 
parmi d’autres, sont examinés dans le Rapport sur le commerce mondial 2013.

Rapport sur le commerce mondial 2013

Images (première et quatrième de couverture)

Jean-Claude Prêtre, DANAÉ WORLD SUITE, 2001. Dans cette série 
(dont deux œuvres sont reproduites ici), l’artiste désire 
symboliquement rendre présent un « mouvement » vers un apaisement 
géopolitique. La série complète des 49 épreuves d’artiste uniques est 
exposée à l’OMC. Pour plus d’informations, veuillez consulter le site 
web de l’artiste (www.jcpretre.ch).
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Le Rapport sur le commerce mondial 2013	 analyse	 ce	 qui	 a	 déterminé	 le	
commerce	mondial	dans	le	passé	et	examine	comment	l’évolution	démographique,	
l’investissement,	 les	progrès	 technologiques,	 les	changements	dans	 les	secteurs	
des	transports,	de	l’énergie	et	des	ressources	naturelles	ainsi	que	les	politiques	et	
institutions	liées	au	commerce	influeront	sur	le	commerce	international.

Commerce et politiques publiques : gros plan sur les mesures non tarifaires au XXIe siècle

2012

9 789287 038166

Rapport sur le commerce mondial 2012

Le Rapport sur le commerce mondial 2012 explore, au-delà des droits 
de douane, la question des autres mesures susceptibles d’affecter les 
échanges. Les mesures réglementaires concernant le commerce des 
marchandises et des services posent de nouveaux défis urgents pour 
la coopération internationale au XXIe siècle. Plus que beaucoup 
d’autres mesures, elles répondent à des objectifs de politique publique 
(comme la protection de la santé, de la sécurité et du bien-être des 
consommateurs), mais elles peuvent aussi être conçues et appliquées 
d’une manière qui constitue une entrave non nécessaire au commerce. 
Ce rapport porte plus particulièrement sur les obstacles techniques 
au commerce (OTC), sur les mesures sanitaires et phytosanitaires 
(SPS) (qui concernent la sécurité sanitaire des produits alimentaires, 
la santé des animaux et la préservation des végétaux) et sur la 
réglementation intérieure dans le domaine des services.

Le Rapport analyse les raisons pour lesquelles les gouvernements ont 
recours aux mesures non tarifaires (MNT) et aux mesures relatives aux 
services et examine dans quelle mesure elles peuvent fausser les 
échanges internationaux. Il passe en revue les renseignements 
disponibles sur les MNT et les tendances récentes concernant 
l’utilisation de ces mesures. Le rapport examine aussi l’incidence sur le 
commerce des MNT et des mesures relatives aux services et la manière 
dont l’harmonisation des réglementations et/ou la reconnaissance 
mutuelle des normes peuvent aider à réduire les entraves au commerce.

Enfin, le Rapport examine le degré de coopération internationale dans 
le domaine des MNT et des mesures relatives aux services. Il analyse la 
raison d’être économique de cette coopération et s’interroge sur la 
conception efficace de règles concernant les MNT dans un accord 
commercial. Il examine aussi comment la coopération sur les mesures 
OTC/SPS et sur la réglementation des services a eu lieu dans le cadre 
du système commercial multilatéral et dans d’autres instances et 
institutions internationales. Il propose une analyse juridique du 
traitement des MNT dans le système de règlement des différends de 
l’OMC et de l’interprétation des règles donnée dans de récents 
différends commerciaux internationaux. Le Rapport se termine par un 
examen des défis à relever et des principales implications pour les 
politiques publiques.
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gros plan sur les mesures non tarifaires au XXIe siècle

Les	 mesures	 réglementaires	 concernant	 le	 commerce	 des	 marchandises	 et	 des	
services	posent	de	nouveaux	défis	urgents	pour	 la	coopération	 internationale	au	
XXIe	 siècle.	 Le	 Rapport sur le commerce mondial 2012	 analyse	 les	 raisons	 pour	
lesquelles	 les	 gouvernements	 ont	 recours	 aux	 mesures	 non	 tarifaires	 (MNT)	 et	
aux	mesures	 relatives	aux	services	et	examine	dans	quelle	mesure	elles	peuvent	
fausser	les	échanges	internationaux.

L’OMC et les accords commerciaux préférentiels : de la coexistence à la cohérence

2011

le commerce 
Rapport sur 

mondial 2011
L’OMC et les accords commerciaux préférentiels :  

de la coexistence à la cohérence

9 789287 037657

Rapport sur le commerce mondial

L’augmentation constante du nombre d’accords commerciaux 
préférentiels (ACPr) est un trait dominant de la politique commerciale 
internationale. Le Rapport sur le commerce mondial 2011 décrit 
l’évolution historique des ACPr et le paysage actuel des accords. Il 
examine les raisons pour lesquelles les ACPr sont établis, leurs effets 
économiques et leur teneur. Enfin, il analyse l’interaction entre les 
ACPr et le système commercial multilatéral. 

L’ouverture commerciale à tous les niveaux – multilatéral, régional et 
unilatéral – a limité la possibilité d’offrir des préférences tarifaires 
dans le cadre des ACPr. De ce fait, seule une petite partie du commerce 
mondial des marchandises bénéficie de préférences et les droits 
préférentiels jouent un rôle de moins en moins important dans les 
ACPr.

Le rapport montre que de plus en plus d’ACPr vont au-delà des droits 
préférentiels et abordent de nombreuses questions non tarifaires, de 
nature réglementaire. 

Les réseaux de production mondiaux peuvent favoriser l’émergence 
de ces ACPr « profonds » car une bonne gouvernance dans de nombreux 
domaines réglementaires est beaucoup pus importante pour ces 
réseaux que de nouvelles réductions des droits de douane, déjà faibles. 
Des données économétriques et des études de cas confirment 
l’existence d’un lien entre les réseaux de production et les ACPr 
profonds. 

Pour finir, le rapport examine le défi que les ACPr profonds représentent 
pour le système commercial multilatéral et propose plusieurs options 
pour accroître la cohérence entre ces accords et le système commercial.
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L’augmentation	constante	du	nombre	d’accords	commerciaux	préférentiels	(ACPr)	
est	un	trait	dominant	de	la	politique	commerciale	internationale.	Le	rapport	décrit	
l’évolution	 historique	 des	 ACPr	 et	 le	 paysage	 actuel	 des	 accords.	 Il	 examine	 les	
raisons	 pour	 lesquelles	 les	 ACPr	 sont	 établis,	 leurs	 effets	 économiques	 et	 leur	
teneur,	ainsi	que	l’interaction	entre	les	ACPr	et	le	système	commercial	multilatéral.

Le commerce des ressources naturelles

2010

9 789287 037091

Rapport sur le commerce mondial
  

Le Rapport sur le commerce mondial 2010 traite du commerce des 
ressources naturelles, comme les combustibles, les forêts, les produits 
miniers et les ressources halieutiques. Il examine les caractéristiques 
du commerce des ressources naturelles, les choix qui s’offrent aux 
gouvernements et comment la coopération internationale, notamment 
dans le cadre de l’OMC, peut contribuer à la bonne gestion des échanges 
dans ce secteur.

Une question fondamentale est de savoir dans quelle mesure les pays 
bénéficient de l’ouverture du commerce des ressources naturelles. 
Parmi les questions examinées dans le rapport figurent le rôle du 
commerce dans l’accès à ces ressources, les effets du commerce 
international sur leur durabilité, l’impact de leur commerce sur 
l’environnement, l’hypothèse de la malédiction des ressources 
naturelles et la volatilité du prix des ressources.

Le rapport décrit plusieurs des principales mesures employées dans 
les secteurs des ressources naturelles, telles que les taxes à 
l’exportation, les droits de douane et les subventions, et donne des 
renseignements sur leur utilisation actuelle. Il analyse en détail les 
effets de ces instruments sur une économie et sur ses partenaires 
commerciaux.

Enfin, le rapport examine la façon dont les ressources naturelles 
s’inscrivent dans le cadre juridique de l’OMC et donne un aperçu 
d’autres accords internationaux importants qui régissent le commerce 
des ressources naturelles. Il aborde un certain nombre de problèmes, 
notamment la réglementation des politiques d’exportation, le traitement 
des subventions, la facilitation des échanges et la relation entre les 
règles de l’OMC et celles d’autres accords internationaux. 

“Je pense non seulement qu’il est possible de trouver, dans les négociations, des compromis 

mutuellement avantageux englobant le commerce des ressources naturelles, mais aussi que le fait 

de ne pas traiter ces questions pourrait être une source de tension croissante dans les relations 

commerciales internationales. Des règles commerciales bien conçues sont indispensables si 

l’on veut que le commerce soit avantageux, mais elles sont nécessaires aussi pour atteindre des 

objectifs tels que la protection de l’environnement et la bonne gestion des ressources naturelles 

au niveau national.”

Pascal Lamy, Directeur général de l’OMC
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Le commerce des ressources naturelles

Le	 Rapport sur le commerce mondial 2010	 traite	 du	 commerce	 des	 ressources	
naturelles,	 comme	 les	 combustibles,	 les	 produits	 de	 la	 sylviculture,	 les	 produits	
miniers	et	les	ressources	halieutiques.	Il	examine	les	caractéristiques	du	commerce	
des	ressources	naturelles,	les	choix	qui	s’offrent	aux	gouvernements	et	la	manière	
dont	 la	 coopération	 internationale,	 notamment	 dans	 le	 cadre	 de	 l’OMC,	 peut	
contribuer	à	la	bonne	gestion	du	commerce	dans	ce	secteur.

Les engagements en matière de politique commerciale et les mesures contingentes

2009

Rapport sur le
commerce mondial 2009

Rapport sur le commerce mondial
Le Rapport sur le commerce mondial est une publication annuelle qui vise à permettre 
de mieux comprendre les tendances du commerce international, les questions de 
politique commerciale et le système commercial multilatéral.

Cette année, le Rapport a pour thème “Les engagements en matière de politique 
commerciale et les mesures contingentes”.  Il examine les différentes mesures 
contingentes prévues dans les accords commerciaux et le rôle qu’elles jouent.  
Considérées aussi comme des “clauses d’exemption” ou des “soupapes de sécurité”, 
ces mesures assurent aux gouvernements une certaine fl exibilité dans le cadre de 
leurs engagements commerciaux.  Elles peuvent être utilisées pour faire face à des 
situations qui ne pouvaient pas être prévues au moment où l’engagement commercial 
a été pris.  Les mesures contingentes visent à établir un équilibre entre les 
engagements et la fl exibilité.  Une trop grande fl exibilité peut affaiblir la valeur des 
engagements, mais un manque de fl exibilité peut rendre les règles inapplicables.  
Cette tension entre la crédibilité des engagements et la fl exibilité affl eure souvent 
dans les négociations commerciales.  Par exemple, lors de la miniréunion ministérielle 
de juillet 2008, qui visait à arrêter les modalités de négociation – ou un schéma fi nal 
– pour l’agriculture et pour l’accès aux marchés pour les produits non agricoles 
(AMNA), les discussions ont porté essentiellement sur la question d’un “mécanisme 
de sauvegarde spéciale” (c’est-à-dire sur la question de savoir dans quelle mesure 
les pays en développement pourraient protéger leurs agriculteurs en cas de poussée 
des importations).

L’un des principaux objectifs du Rapport est de déterminer si les dispositions de 
l’OMC établissent un équilibre entre la fl exibilité dont doivent disposer les 
gouvernements pour faire face à des diffi cultés économiques et la défi nition adéquate 
des mesures pour éviter leur utilisation à des fi ns protectionnistes.  En examinant 
cette question, le Rapport met l’accent sur les mesures contingentes que les Membres 
de l’OMC peuvent appliquer à l’importation et à l’exportation de marchandises.  Les 
Membres peuvent notamment appliquer, dans certaines circonstances, des mesures 
de sauvegarde, telles que des droits de douane ou des contingents, ou imposer des 
droits antidumping sur les marchandises qui sont réputées faire l’objet d’un “dumping” 
et des droits compensateurs pour neutraliser les subventions.  Le Rapport examine 
aussi d’autres options, notamment la renégociation des engagements tarifaires, 
l’application de taxes à l’exportation et le relèvement des droits de douane jusqu’à 
leur niveau maximal légal ou niveau consolidé.  L’analyse tient compte aussi des 
facteurs juridiques, économiques et politiques qui infl uent sur l’utilisation de ces 
mesures et sur les avantages et les coûts qui leur sont associés.

9 789287 035141
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Les engagements en matière de politique 
commerciale et les mesures contingentes

Image copyright Quayside, 2009; Image copyright Christian Lagerek, 2009; Image copyright Guido Vrola, 2009;
Image copyright Tomasz Gulla, 2009; Image copyright Ant Clausen, 2009; Used under license from shutterstock.com

Le	 rapport	 2009	 examine	 les	 différentes	 mesures	 contingentes	 prévues	 dans	
les	 accords	 commerciaux	 et	 leur	 rôle.	 L’un	 des	 principaux	 objectifs	 du	 rapport	
est	 de	 déterminer	 si	 les	 dispositions	 de	 l’OMC	 établissent	 un	 équilibre	 entre	 la	
flexibilité	dont	doivent	disposer	les	gouvernements	pour	faire	face	à	des	difficultés	
économiques	et	la	définition	adéquate	des	mesures	pour	éviter	leur	utilisation	à	des	
fins	protectionnistes.
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Le commerce à l’heure de la mondialisation

2008

Rapport sur le commerce mondial 
  

Le Rapport sur le commerce mondial est une publication annuelle qui vise à permettre 
de mieux comprendre les tendances du commerce international, les questions de 
politique commerciale et le système commercial multilatéral.

Le commerce international fait partie intégrante du processus de mondialisation. 
Depuis de nombreuses années, la plupart des pays ouvrent de plus en plus leur 
économie au commerce international, que ce soit dans le cadre du système com-
mercial multilatéral, d’une coopération régionale accrue ou de programmes de 
réformes internes. Plus généralement, le commerce international et la mondialisation 
ont apporté des avantages considérables à nombre de pays et à leurs citoyens.  
Le commerce a permis aux pays de tirer parti de la spécialisation et de produire 
de manière plus efficiente. Il a entraîné des gains de productivité, favorisé la  
diffusion des connaissances et des technologies nouvelles et élargi le choix des 
consommateurs. Mais l’intégration plus poussée dans l’économie mondiale n’a pas 
toujours été bien accueillie et les avantages du commerce et de la mondialisation 
n’ont pas toujours profité à tous les segments de la société. Aussi observe-t-on 
dans certains milieux un scepticisme croissant à l’égard du commerce. 

Le Rapport de cette année, dont le thème est “Le commerce à l’heure de la  
mondialisation”, vise à rappeler ce que nous savons des gains tirés du commerce 
international et des défis liés à une intégration plus poussée. Il examine une série 
de questions étroitement imbriquées en commençant par ce qui constitue la  
mondialisation, ce qui en est le moteur, les avantages qu’elle apporte, les défis 
qu’elle soulève et le rôle que joue le commerce dans un monde de plus en plus 
interdépendant. Le Rapport cherche à savoir pourquoi certains pays ont su tirer 
profit de la baisse des coûts commerciaux et de l’élargissement des possibilités 
commerciales induites par l’action gouvernementale, tandis que d’autres sont  
restés en grande partie en dehors des circuits commerciaux internationaux. Il  
examine aussi quels sont les gagnants et les perdants du commerce et quelles 
mesures complémentaires les décideurs doivent prendre pour que la société dans 
son ensemble en tire des avantages. En examinant ces questions complexes aux 
multiples aspects, le Rapport considère à la fois les gains théoriques du commerce 
et les données empiriques qui peuvent aider à répondre à ces questions.
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Le	 rapport	 2008	 rappelle	 ce	 que	 nous	 savons	 des	 gains	 tirés	 du	 commerce	
international	 et	 des	 défis	 liés	 à	 une	 intégration	 plus	 poussée.	 Il	 examine	 ce	 qui	
constitue	la	mondialisation,	ce	qui	en	est	le	moteur,	les	avantages	qu’elle	apporte,	
les	 défis	 qu’elle	 pose	 et	 le	 rôle	 du	 commerce	 dans	 un	 monde	 de	 plus	 en	 plus	
interdépendant.

Soixante ans de coopération commerciale multilatérale : qu’avons nous appris ?
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2007
RappoRt suR

le commeRce mondial Le	1er	 janvier	2008,	 le	système	commercial	multilatéral	a	eu	60	ans.	Le	Rapport 
sur le commerce mondial 2007	marque	cet	anniversaire	en	présentant	une	analyse	
approfondie	de	l’Accord	général	sur	les	tarifs	douaniers	et	le	commerce	(GATT)	et	
de	l’Organisation	mondiale	du	commerce	(OMC)	qui	lui	a	succédé	–	leurs	origines,	
leurs	réalisations,	les	défis	passés	et	ce	que	l’avenir	réserve.

Analyse des liens entre les subventions, le commerce et l’OMC
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rapport sur  
le commerce mondial

Le	 Rapport sur le commerce mondial 2006	 examine	 comment	 les	 subventions	
sont	 définies,	 ce	 que	 la	 théorie	 économique	 peut	 nous	 dire	 d’elles,	 pourquoi	 les	
gouvernements	y	ont	recours,	quels	secteurs	en	sont	les	principaux	bénéficiaires	et	
quel	est	le	rôle	de	l’Accord	de	l’OMC	dans	la	réglementation	des	subventions	dans	
le	contexte	du	commerce	international.	On	trouvera	aussi	dans	ce	rapport	de	brefs	
commentaires	analytiques	sur	certaines	questions	commerciales	d’actualité.

Le commerce, les normes et l’OMC
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RAPPORT SUR 
LE COMMERCE MONDIAL

Le	Rapport sur le commerce mondial 2005	vise	à	mettre	en	lumière	les	fonctions	
et	 les	effets	des	normes,	en	s’intéressant	plus	particulièrement	à	 l’économie	des	
normes	dans	le	commerce	international,	au	cadre	institutionnel	de	l’élaboration	des	
normes	et	de	l’évaluation	de	la	conformité	et	au	rôle	des	Accords	de	l’OMC	comme	
moyen	 de	 concilier	 les	 utilisations	 légitimes	 des	 normes	 par	 les	 gouvernements	
avec	un	système	commercial	ouvert	et	non	discriminatoire.

La cohérence
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Le	Rapport sur le commerce mondial 2004	examine	 la	notion	de	cohérence	dans	
l’analyse	des	politiques	interdépendantes	:	 interaction	de	la	politique	commerciale	
et	 de	 la	 politique	 macro	 économique,	 rôle	 de	 l’infrastructure	 dans	 le	 commerce	
et	 le	 développement	 économique,	 structures	 du	 marché	 intérieur,	 gouvernance	
et	 institutions,	 et	 rôle	 de	 la	 coopération	 internationale	 dans	 la	 promotion	 de	 la	
cohérence	des	politiques.

Le commerce et le développement
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Le	 Rapport sur le commerce mondial 2003	 est	 centré	 sur	 le	 développement.	 Il	
explique	l’origine	du	problème	et	propose	un	cadre	pour	analyser	la	question	de	la	
relation	entre	commerce	et	développement,	apportant	ainsi	une	contribution	à	un	
débat	plus	éclairé.




