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NOTES TECHNIQUES

Notes techniques
Les Membres de l'OMC sont souvent désignés sous  
le nom de « pays », bien que certains ne soient pas des 
pays au sens habituel du terme mais, officiellement, des 
« territoires douaniers ». La définition des groupements 
géographiques ou autres, dans le présent rapport, n'implique 
de la part du Secrétariat aucune prise de position quant 
au statut d'un pays ou territoire, au tracé de ses frontières 
ou aux droits et obligations des Membres de l'OMC dans 
le cadre des Accords de l'OMC. Les couleurs, tracés de 
frontières, dénominations et classifications figurant dans les 
cartes n'impliquent, de la part de l'OMC, aucun jugement 
quant au statut juridique ou autre d'un territoire, ni la 
reconnaissance ou l'acceptation d'un tracé de frontières. 

Dans le présent rapport, l'Amérique du Sud, l'Amérique 
centrale et les Caraïbes sont désignées sous le nom 
d'« Amérique du Sud et Amérique centrale ».

Les Pays-Bas pour le compte d'Aruba; la République 
bolivarienne du Venezuela; la région administrative spéciale de 

Hong Kong, Chine; la République de Corée ; et le Territoire 
douanier distinct de Taiwan, Penghu, Kinmen et Matsu sont 
désignés sous les noms de « Aruba (Pays-Bas, pour le compte d') » ;  
« Rép. bolivarienne du Venezuela » ; « Hong Kong, Chine » ;  
« Corée, République de » ; et « Taipei chinois », respectivement.

Il n'y a pas, à l'OMC, de définition de ce qu'est une économie  
« développée » et une économie « en développement ».  
Les Membres se déclarent eux-mêmes « développés » ou « en 
développement ». Les références aux économies développées 
et en développement, ainsi qu'à toute autre sous-catégorie de 
Membres utilisée dans le présent rapport, n'ont qu'un objectif 
statistique et n'impliquent de la part du Secrétariat aucune 
prise de position quant au statut d'un pays ou territoire, au 
tracé de ses frontières ou aux droits et obligations des 
Membres de l'OMC dans le cadre des Accords de l'OMC.

La date de clôture pour les données utilisées dans le présent 
rapport est le 1er septembre 2020.

Composition des groupements géographiques et économiques
Régions

Amérique du Nord

Bermudes Canada* États-Unis d'Amérique* Mexique* Saint-Pierre-et-Miquelon

Amérique du Sud et centrale et Caraïbes

Anguilla Brésil* Grenade* Montserrat Sainte-Lucie*

Antigua-et-Barbuda* Chili* Guatemala* Nicaragua* Suriname*

Argentine* Colombie* Guyana* Panama* Trinité-et-Tobago*

Aruba (Pays-Bas, pour le 
compte d')

Costa Rica* Haïti* Paraguay* Uruguay*

Bahamas** Cuba* Honduras* Pérou* Venezuela, République 
bolivarienne du*

Barbade* Curaçao** Îles Caïmans République dominicaine*

Belize* Dominique* Îles Turques et Caïques Saint-Kitts-et-Nevis*

Bolivie, État plurinational 
de*

El Salvador* Jamaïque* Saint-Martin

Bonaire, Saint-Eustache 
et Saba

Équateur* Martinique Saint-Vincent-et-les 
Grenadines*

Europe

Albanie* Danemark* Irlande* Monténégro* Serbie**

Allemagne* Espagne* Islande* Norvège* Slovénie*

Andorre** Estonie* Italie* Pays-Bas* Suède*

Autriche* Finlande* Lettonie* Pologne* Suisse*

Belgique* France* Liechtenstein* Portugal* Turquie*

Bosnie-Herzégovine** Gibraltar Lituanie* République slovaque*

Bulgarie* Grèce* Luxembourg* République tchèque*

Chypre* Groenland Macédoine du Nord* Roumanie*

Croatie* Hongrie* Malte* Royaume-Uni*

Communauté d'États indépendants (CEI), y compris les États associés et anciens États membres

Arménie* Fédération de Russie* Moldova, République de* Tadjikistan*

Azerbaïdjan** Géorgie* Ouzbékistan** Turkménistan**

Bélarus** Kazakhstan* République kirghize* Ukraine*

*Membres de l’OMC
**Gouvernements ayant le statut d’observateur
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Moyen-Orient

Arabie saoudite, Royaume 
d'*

Iran** Jordanie* Qatar* Yémen*

Bahreïn, Royaume de* Iraq** Koweït, État du* République arabe 
syrienne**

Émirats arabes unis* Israël* Oman* République libanaise**

Asie

Afghanistan* Hong Kong, Chine* Malaisie* Palaos Thaïlande*

Australie* Îles Cook Maldives* Papouasie-Nouvelle-
Guinée*

Timor-Leste**

Bangladesh* Îles Mariannes du Nord Micronésie, États fédérés 
de

Philippines* Tokélaou

Bhoutan** Îles Marshall Mongolie* Pitcairn Tonga*

Brunéi Darussalam* Îles Salomon* Myanmar* Polynésie française Tuvalu

Cambodge* Îles Wallis-et-Futuna Nauru République démocratique 
populaire lao*

Vanuatu*

Chine* Inde* Népal* Samoa* Viet Nam*

Corée, République de* Indonésie* Nioué Samoa américaines

Corée, République 
populaire démocratique 
de

Japon* Nouvelle-Calédonie Singapour*

Fidji* Kiribati Nouvelle-Zélande* Sri Lanka*

Guam Macao, Chine* Pakistan* Taipei chinois*

Accords commerciaux régionaux

Communauté andine (CAN)

Bolivie, État plurinational 
de

Colombie Équateur Pérou  

Association des nations de l’Asie du Sud-Est (ASEAN)

Brunéi Darussalam Indonésie Myanmar République démocratique 
populaire lao

Thaïlande

Cambodge Malaisie Philippines Singapour Viet Nam

Communauté des Caraïbes (CARICOM)

Antigua-et-Barbuda Belize Guyana Montserrat Sainte-Lucie

Bahamas Dominique Haïti Saint-Kitts-et-Nevis Suriname

Barbade Grenade Jamaïque Saint-Vincent-et-les 
Grenadines 

Trinité-et-Tobago

Communauté économique et monétaire de l’Afrique centrale (CEMAC)

Cameroun Gabon Guinée équatoriale République centrafricaine Tchad

Congo

*Membres de l’OMC
**Gouvernements ayant le statut d’observateur

Afrique

Afrique du Sud* Côte d'Ivoire* Guinée équatoriale** Mozambique* Sierra Leone*

Algérie** Djibouti* Kenya* Namibie* Somalie**

Angola* Égypte* Lesotho* Niger* Soudan**

Bénin* Érythrée Libéria* Nigéria* Soudan du Sud**

Botswana* Eswatini* Libye** Ouganda* Tanzanie*

Burkina Faso* Éthiopie** Madagascar* République 
centrafricaine*

Tchad*

Burundi* Gabon* Malawi* République démocratique 
du Congo*

Togo*

Cabo Verde* Gambie* Mali* Rwanda* Tunisie*

Cameroun* Ghana* Maroc* Sao Tomé-et-Principe** Zambie*

Comores** Guinée* Maurice* Sénégal* Zimbabwe*

Congo* Guinée-Bissau* Mauritanie* Seychelles*
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Marché commun de l’Afrique orientale et australe (COMESA)

Burundi Eswatini Malawi Seychelles Zimbabwe

Comores Éthiopie Maurice Somalie

Djibouti Kenya Ouganda Soudan

Égypte Libye République démocratique 
du Congo

Tunisie

Érythrée Madagascar Rwanda Zambie

Communauté économique des États de l’Afrique de l’Ouest (CEDEAO)

Bénin Côte d'Ivoire Guinée Mali Sénégal

Burkina Faso Gambie Guinée-Bissau Niger Sierra Leone

Cabo Verde Ghana Libéria Nigéria Togo

Association européenne de libre-échange (AELE)

Islande Liechtenstein Norvège Suisse

Union européenne

Allemagne Danemark Hongrie Malte Roumanie

Autriche Espagne Irlande Pays-Bas Slovénie

Belgique Estonie Italie Pologne Suède

Bulgarie Finlande Lettonie Portugal

Chypre France Lituanie République slovaque

Croatie Grèce Luxembourg République tchèque

Conseil de coopération du Golfe (CCG)

Arabie saoudite,  
Royaume d'

Émirats arabes unis Koweït, État du Qatar Oman

Bahreïn, Royaume de

Marché commun du Sud (MERCOSUR)

Argentine Brésil Paraguay Uruguay Venezuela, République 
bolivarienne du

Accord de libre-échange nord-américain (ALENA)

Canada États-Unis d'Amérique Mexique   

Alliance du Pacifique

Chili Colombie Mexique Pérou  

Communauté de développement de l’Afrique australe (SADC)

Afrique du Sud Eswatini Malawi Namibie Tanzanie

Angola Lesotho Maurice République démocratique 
du Congo

Zambie

Botswana Madagascar Mozambique Seychelles Zimbabwe

Comores

Accord de libre-échange de l’Asie du Sud (SAFTA)

Afghanistan Bhoutan Maldives Pakistan Sri Lanka

Bangladesh Inde Népal

Union économique et monétaire ouest-africaine (UEMOA)

Bénin Côte d'Ivoire Mali Sénégal Togo

Burkina Faso Guinée-Bissau Niger
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Autres groupes

Pays d’Afrique, des Caraïbes et du Pacifique (ACP)

Afrique du Sud Djibouti Îles Marshall Niger Seychelles

Angola Dominique Îles Salomon Nigéria Sierra Leone

Antigua-et-Barbuda Érythrée Jamaïque Nioué Somalie

Bahamas Eswatini Kenya Ouganda Soudan

Barbade Éthiopie Kiribati Palaos Suriname

Belize Fidji Lesotho Papouasie-Nouvelle-
Guinée

Tanzanie

Bénin Gabon Libéria République centrafricaine Tchad

Botswana Gambie Madagascar République démocratique 
du Congo

Timor-Leste

Burkina Faso Ghana Malawi République dominicaine Togo

Burundi Grenade Mali Rwanda Tonga

Cabo Verde Guinée Maurice Saint-Kitts-et-Nevis Trinité-et-Tobago

Cameroun Guinée-Bissau Mauritanie Saint-Vincent-et-les 
Grenadines 

Tuvalu

Comores Guinée équatoriale Micronésie, États fédérés 
de

Sainte-Lucie Vanuatu

Congo Guyana Mozambique Samoa Zambie

Côte d'Ivoire Haïti Namibie Sao Tomé-et-Principe Zimbabwe

Cuba Îles Cook Nauru Sénégal

Afrique

Afrique du Nord

Algérie Égypte Libye Maroc Tunisie

Afrique subsaharienne

Afrique occidentale

Bénin Gambie Guinée-Bissau Mauritanie Sénégal

Burkina Faso Ghana Liberia Niger Sierra Leone

Cabo Verde Guinée Mali Nigéria Togo

Côte d'Ivoire

Afrique centrale

Burundi Congo Guinée équatoriale République démocratique 
du Congo

Sao Tomé-et-Principe

Cameroun Gabon République centrafricaine Rwanda Tchad

Afrique orientale

Comores Kenya Mayotte Rwanda Soudan du Sud

Djibouti Madagascar Ouganda Seychelles Somalie

Érythrée Maurice Réunion Soudan Tanzanie

Éthiopie

Afrique australe

Afrique du Sud Botswana Lesotho Mozambique Zambie

Angola Eswatini Malawi Namibie Zimbabwe

Asie

Asie de l’Est

Chine Corée, République 
populaire démocratique de

Japon Mongolie

Corée, République de Hong Kong, Chine Macao, Chine Taipei chinois

Asie du Sud-Est

Brunéi Darussalam Malaisie Philippines Singapour Timor-Leste

Cambodge Myanmar République démocratique 
populaire lao

Thaïlande Viet Nam

Indonésie
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Asie du Sud

Afghanistan Bhoutan Maldives Pakistan Sri Lanka

Bangladesh Inde Népal

Océanie

Australie Îles Salomon Micronésie, États fédérés 
de

Palaos Tonga

Fidji Indonésie Nauru Papouasie-Nouvelle-
Guinée

Tuvalu

Îles Marshall Kiribati Nouvelle-Zélande Samoa Vanuatu

Forum de coopération économique Asie-Pacifique (APEC)

Australie Corée, République de Japon Papouasie-Nouvelle-
Guinée

Taipei chinois

Brunéi Darussalam États-Unis d'Amérique Malaisie Pérou Thaïlande

Canada Fédération de Russie Mexique Singapour Viet Nam

Chili Hong Kong, Chine Nouvelle-Zélande

Chine Indonésie Philippines

BRICS

Afrique du Sud Brésil Chine Fédération de Russie Inde

Membres du G-20

Afrique du Sud Australie Corée, République de Inde Mexique

Allemagne Brésil États-Unis d'Amérique Indonésie Royaume-Uni

Arabie saoudite,  
Royaume d'

Canada Fédération de Russie Italie Turquie

Argentine Chine France Japon Union européenne

Pays les moins avancés (PMA)

Afghanistan Érythrée Madagascar République démocratique 
du Congo

Tchad

Angola Éthiopie Malawi République démocratique 
populaire lao

Timor-Leste

Bangladesh Gambie Mali Rwanda Togo

Bénin Guinée Mauritanie Sao Tomé-et-Principe Tuvalu

Bhoutan Guinée-Bissau Mozambique Sénégal Vanuatu

Burkina Faso Haïti Myanmar Sierra Leone Yémen

Burundi Îles Salomon Népal Somalie Zambie

Cambodge Kiribati Niger Soudan

Comores Lesotho Ouganda Soudan du Sud

Djibouti Libéria République centrafricaine Tanzanie

Six pays ou territoires commerçants de l’Asie de l’Est

Corée, République de Malaisie Singapour Taipei chinois Thaïlande

Hong Kong, Chine
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Abréviations et symboles

ACEUM  Accord Canada-États-Unis-Mexique

ACR accord commercial régional

AD antidumping

ADPIC  Aspects des droits de propriété 
intellectuelle qui touchent au commerce

AGCS  Accord général sur le commerce  
des services

ALE accord de libre-échange

AMP  Accord de l’OMC sur les marchés 
publics

APEC  Forum de coopération économique  
Asie-Pacifique

ASEAN  Association des nations de l’Asie du 
Sud-Est

ATI  Accord de l’OMC sur les technologies 
de l’information

BEPS  l’érosion de la base d’imposition et  
le transfert de bénéfices (en anglais, 
base erosion and profit-shifting)

CARICOM Communauté des Caraïbes

CEE-ONU  Commission économique des Nations 
Unies pour l’Europe

CEI  Commission électrotechnique 
internationale

CNUCED  Conférence des Nations Unies sur  
le commerce et le développement

CPTPP  Accord de partenariat transpacifique 
global et progressiste

ECIPE   Centre européen d’économie politique 
internationale

EPC Examen des politiques commerciales

EPI équipement de protection individuelle

GATT   Accord général sur les tarifs douaniers 
et le commerce

CBERD  crédits budgétaires totaux alloués par 
l’État à la R-D

IA intelligence artificielle

IdO Internet des objets

IED investissement étranger direct

IPA investment promotion agency

ISO  Organisation internationale de 
normalisation

ITC Centre du commerce international

MERCOSUR Marché commun du Sud

MIC  Mesures concernant les investissements 
et liées au commerce

MNC multinational corporation

MPME micro, petites et moyennes entreprises

NPF nation la plus favorisée

OCDE  Organisation de coopération et  
de développement économiques

OMC Organisation mondiale du commerce

OMS  Organisation mondiale de la santé

ONUDI  Organisation des Nations Unies pour  
le développement industriel

OTC obstacles techniques au commerce

PI propriété intellectuelle

PIB produit intérieur brut

PMA pays les moins avancés

PME petites et moyennes entreprises

PNB produit national brut

PNUE  Programme des Nations Unies pour 
l’environnement

R-D  recherche-développement

SMC subventions et mesures compensatoires

STEM  en anglais, science, technologie, 
ingénierie et mathématiques

TI Technologies de l’information

TIC  Technologies de l’information et  
de la communication

UEE Union économique eurasiatique

UIT  Union internationale des 
télécommunications

UNESCO  Organisation des Nations Unies pour 
l’éducation, la science et la culture

UNICEF Fonds des Nations Unies pour l’enfance

ZES zone économique spéciale
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Précédents rapports sur le commerce 
mondial

Rapport sur le commerce mondial 2019 : L'avenir du commerce des services

2019

Les services sont devenus la composante la plus dynamique du commerce 
mondial, mais l'importance de la contribution des services au commerce 
mondial n'est pas toujours comprise. Le Rapport sur le commerce mondial 
2019 tente d'y remédier en examinant la manière dont le commerce des 
services évolue et pourquoi le commerce des services compte.

L'avenir du commerce mondial : comment les technologies numériques  
transforment le commerce mondial

2018

Le Rapport sur le commerce mondial 2018 examine comment les technologies 
numériques – en particulier l'Internet des objets, l'intelligence artificielle, 
l'impression 3D et la chaîne de blocs – influent sur les coûts du commerce, sur 
la nature de ce qui est échangé et sur la composition des échanges. Il évalue 
en quoi le commerce mondial pourrait être affecté par ces technologies au 
cours des 15 prochaines années.

Commerce, technologie et emploi

2017

Le Rapport sur le commerce mondial 2017 examine les effets de la technologie 
et du commerce sur l'emploi et les salaires. Il analyse les difficultés que 
rencontrent les travailleurs et les entreprises pour s'adapter à l'évolution du 
marché du travail et la façon dont les gouvernements peuvent faciliter cet 
ajustement pour faire en sorte que le commerce et la technologie soient 
inclusifs.

Égaliser les conditions du commerce pour les PME

2016

Le Rapport sur le commerce mondial 2016 examine la participation des petites 
et moyennes entreprises (PME) au commerce mondial. Il étudie comment le 
paysage commercial international est en train de changer pour les PME et ce 
que le système commercial multilatéral fait et peut faire pour encourager la 
participation des PME aux marchés mondiaux.
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Accélérer le commerce : avantages et défis de la mise en œuvre de l'Accord  
de l'OMC sur la facilitation des échanges

2015

L'Accord de l'OMC sur la facilitation des échanges (AFE), adopté par les 
Membres de l'OMC lors de la Conférence ministérielle en décembre 2013, 
est le premier accord commercial multilatéral conclu depuis la création de 
l'OMC en 1995. Ce rapport est la première étude détaillée sur les effets 
potentiels de l'AFE fondée sur une analyse du texte final de l'Accord.

Commerce et développement : tendances récentes et rôle de l'OMC

2014

Ce rapport examine quatre grandes tendances qui ont transformé la relation 
entre le commerce et le développement depuis le début du millénaire: l'essor 
économique des pays en développement, l'intégration croissante de la production 
mondiale par le biais des chaînes d'approvisionnement, la hausse des prix des 
produits agricoles et des ressources naturelles et l'interdépendance croissante 
de l'économie mondiale.

Facteurs déterminant l'avenir du commerce mondial

2013

Ce rapport analyse ce qui a déterminé le commerce mondial dans le passé 
et examine comment l'évolution démographique, l'investissement, les progrès 
technologiques, les changements dans les secteurs des transports, de 
l'énergie et des ressources naturelles ainsi que les politiques et institutions 
liées au commerce influeront sur le commerce international.

Commerce et politiques publiques : gros plan sur les mesures non tarifaires  
au XXIe siècle

2012

Les mesures réglementaires concernant le commerce des marchandises et 
des services posent des défis pour la coopération internationale au XXIe siècle. 
Ce rapport analyse les raisons pour lesquelles les gouvernements ont recours 
aux mesures non tarifaires et aux mesures concernant les services et examine 
dans quelle mesure elles peuvent fausser les échanges internationaux.

L'OMC et les accords commerciaux préférentiels : de la coexistence à la cohérence

2011

L'augmentation constante du nombre d'accords commerciaux préférentiels 
(ACPr) est un trait dominant de la politique commerciale internationale. 
Ce rapport décrit l'évolution historique des ACPr et le paysage actuel des 
accords. Il examine les raisons pour lesquelles les ACPr sont établis, leurs 
effets économiques et leur teneur, ainsi que l'interaction entre les ACPr et le 
système commercial multilatéral.
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Le commerce des ressources naturelles

2010

Ce rapport traite du commerce des ressources naturelles, comme les 
combustibles, les produits de la sylviculture, les produits miniers et les 
ressources halieutiques. Il examine les caractéristiques du commerce des 
ressources naturelles, les choix qui s'offrent aux gouvernements et la manière 
dont la coopération internationale, notamment dans le cadre de l'OMC, peut 
contribuer à la bonne gestion du commerce dans ce secteur.

Les engagements en matière de politique commerciale et les mesures contingentes

2009

Ce rapport examine les différentes mesures contingentes prévues dans 
les accords commerciaux et leur rôle. Son objectif est de déterminer si les 
dispositions de l'OMC établissent un équilibre entre la flexibilité dont doivent 
disposer les gouvernements pour faire face à des difficultés économiques 
et la définition adéquate des mesures pour éviter leur utilisation à des fins 
protectionnistes.

Le commerce à l'heure de la mondialisation

2008

Ce rapport rappelle quels sont les gains tirés du commerce international et 
les défis liés à une intégration plus poussée. Il examine ce qui constitue la 
mondialisation, ce qui en est le moteur, les avantages qu'elle apporte, les 
défis qu'elle pose et le rôle du commerce dans un monde de plus en plus 
interdépendant.

Soixante ans de coopération commerciale multilatérale: qu'avons-nous appris ?

2007

Le 1er janvier 2008, le système commercial multilatéral a eu 60 ans. Le Rapport 
sur le commerce mondial 2007 marque cet anniversaire en présentant 
une analyse approfondie de l'Accord général sur les tarifs douaniers et le 
commerce (GATT) et de l'OMC qui lui a succédé – leurs origines, leurs 
réalisations, les défis passés et ce que l'avenir réserve.

Analyse des liens entre les subventions, le commerce et l'OMC

2006

Ce rapport examine comment les subventions sont définies, ce que la théorie 
économique peut nous dire d'elles, pourquoi les gouvernements y ont recours, 
quels secteurs en sont les principaux bénéficiaires et quel est le rôle de 
l'Accord de l'OMC dans la réglementation des subventions dans le contexte 
du commerce international.
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Le commerce, les normes et l'OMC

2005

Ce rapport vise à mettre en lumière les fonctions et les effets des normes, 
en s'intéressant plus particulièrement à l'économie des normes dans le 
commerce international, au cadre institutionnel de l'élaboration des normes 
et de l'évaluation de la conformité et au rôle des Accords de l'OMC comme 
moyen de concilier les utilisations légitimes des normes par les gouvernements 
avec un système commercial ouvert et non discriminatoire.

La cohérence

2004

Ce rapport examine la notion de cohérence dans l'analyse des politiques 
interdépendantes: interaction de la politique commerciale et de la politique 
macroéconomique, rôle de l'infrastructure dans le commerce et le 
développement économique, structures du marché intérieur, gouvernance et 
institutions et rôle de la coopération internationale dans la promotion de la 
cohérence des politiques.

Le commerce et le développement

2003
Ce rapport est centré sur le développement. Il explique l'origine du problème 
et propose un cadre pour analyser la question de la relation entre commerce 
et développement, apportant ainsi une contribution à un débat plus éclairé.
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Rapport sur le commerce mondial 2020
À l’ère numérique, les états sont de plus en plus nombreux à adopter des 
politiques visant à stimuler la croissance par l’innovation et la modernisation 
technologique. Le Rapport sur le commerce mondial 2020 présente ces 
tendances et examine comment le commerce et l’OMC s’y adaptent.

Le soutien à la transition vers une économie numérique a caractérisé les 
politiques publiques adoptées ces dernières années. Le commerce et les 
politiques commerciales ont toujours été des moteurs importants pour 
l’innovation. En particulier, le système commercial multilatéral a largement 
contribué à la diffusion planétaire de l’innovation et des technologies en 
favorisant la prévisibilité des conditions du marché mondial et en soutenant 
le développement des chaînes de valeur mondiales. À mesure que les 
données deviennent un intrant essentiel dans l’économie numérique, les 
entreprises s’appuient davantage sur des actifs incorporels que sur des 
actifs physiques et les entreprises numériques peuvent accéder plus 
rapidement aux marchés mondiaux sans devoir consentir aux importants 
investissements matériels qui étaient auparavant nécessaires dans d’autres 
secteurs. Dans le contexte de l’économie numérique, le succès dépendra 
de l’ouverture, de l’accès aux biens et services liés aux technologies de 
l’information et de la communication (TIC), de la collaboration dans les 
projets de recherche et de la diffusion des connaissances et des nouvelles 
technologies.

Le Rapport sur le commerce mondial 2020 montre que la coopération 
internationale a un rôle important à jouer pour rendre plus efficace la 
poursuite du développement numérique et de l’innovation technologique,  
tout en réduisant au minimum les retombées négatives des politiques 
nationales. Conclus il y a un quart de siècle, les Accords de l’OMC se sont 
révélés remarquablement avancés en mettant en place un cadre favorable  
au développement des économies reposant sur les TIC, quel que soit leur 
niveau de développement. La poursuite de la coopération internationale,  
à l’OMC et dans d’autres instances, permettrait de poursuivre l’innovation  
et de réduire les tensions commerciales pour contribuer à rendre plus 
prévisible le fonctionnement des marchés internationaux.
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