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Notas técnicas

Composición de los grupos geográficos y económicos
Regiones

América del Norte

Bermudas Canadá* México* San Pedro y Miquelón Estados Unidos  
de América*

América del Sur y Central y el Caribe

Anguila Brasil* Granada* Montserrat Santa Lucía*

Antigua y Barbuda* Chile* Guatemala* Nicaragua* Suriname*

Argentina* Colombia* Guyana* Panamá* Trinidad y Tabago*

Aruba (Países Bajos 
respecto de)

Costa Rica* Haití* Paraguay* Uruguay*

Bahamas** Cuba* Honduras* Perú* Venezuela, República 
Bolivariana de*

Barbados* Curasao** Islas Caimán República Dominicana*

Belice* Dominica* Islas Turcas y Caicos Saint Kitts y Nevis*

Bolivia, Estados 
Plurinacional de*

Ecuador* Jamaica* San Martín

Bonaire, San Eustaquio 
y Saba

El Salvador* Martinica San Vicente y las 
Granadinas*

Europa

Albania* Dinamarca* Hungría* Malta* Rumania*

Alemania* Eslovenia Irlanda* Montenegro* Serbia**

Andorra** España* Islandia* Noruega* Suecia*

Austria* Estonia* Italia* Países Bajos Suiza*

Bélgica* Finlandia* Letonia* Polonia* Turquía*

Bosnia y Herzegovina** Francia* Liechtenstein* Portugal*

Bulgaria* Gibraltar Lituania* Reino Unido*

Chipre* Grecia* Luxemburgo* República Checa*

Croacia* Groenlandia Macedonia del Norte* República Eslovaca*

Comunidad de Estados Independientes (CEI), incluidos los Estados asociados y antiguos Estados miembros

Armenia* Federación de Rusia* Moldova, República de* Turkmenistán**

Azerbaiyán** Georgia* República Kirguisa* Ucrania*

Belarús** Kazajstán* Tayikistán* Uzbekistán**

Con frecuencia se utiliza el término “países” para hacer 
referencia a los Miembros de la OMC, a pesar de que algunos 
Miembros no son países en el sentido usual del término, 
sino que se trata oficialmente de “territorios aduaneros”. La 
definición de grupos geográficos y de otro tipo empleada 
en el presente informe no implica la expresión de opinión 
alguna por parte de la Secretaría sobre la condición jurídica 
de ningún país o territorio, sobre la delimitación de sus 
fronteras ni sobre los derechos y obligaciones de ningún 
Miembro de la OMC respecto de los Acuerdos de la OMC. 
Los colores, fronteras, denominaciones y clasificaciones 
que figuran en los mapas de la publicación no implican, 
por parte de la OMC, ningún juicio sobre la condición 
jurídica o de otra índole de ningún territorio, ni constituyen 
una aprobación o aceptación de ninguna frontera.

En el presente informe, se denomina “América del Sur 
y Central” a América del Sur y Central y el Caribe.

“Aruba (Países Bajos respecto de)” a Aruba; “Rep. 
Bolivariana de Venezuela” a la República Bolivariana de 

Venezuela; “Hong Kong, China” a la Región Administrativa 
Especial de Hong Kong, China; “Corea, República 
de” a Corea; y “Taipei Chino” al Territorio Aduanero 
Distinto de Taiwán, Penghu, Kinmen y Matsu.

La OMC no establece una definición de economías 
“desarrolladas” ni de economías “en desarrollo”. Los 
Miembros pueden decidir por sí mismos si son economías 
“desarrolladas” o “en desarrollo”. Las referencias a 
las economías en desarrollo y desarrolladas, así como 
cualesquiera otras subcategorías de Miembros utilizadas 
en el presente informe, se utilizan únicamente a efectos 
estadísticos, y no implican la expresión de opinión alguna 
por parte de la Secretaría acerca de la condición jurídica 
de ningún país o territorio, la delimitación de sus fronteras 
o los derechos y obligaciones de ningún Miembro de 
la OMC respecto de los Acuerdos de la OMC.

La fecha de cierre para los datos utilizados en el 
presente informe es el 1 de septiembre de 2020.
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África

Angola* Côte d'Ivoire* Guinea-Bissau* Mozambique* Somalia**

Argelia** Djibouti* Kenya* Namibia* Sudáfrica*

Benin* Egipto* Lesotho* Níger* Sudán del Sur**

Botswana* Eritrea Liberia* Nigeria* Sudán**

Burkina Faso* Eswatini* Libia** República 
Centroafricana*

Tanzanía*

Burundi* Etiopía** Madagascar* República Democrática 
del Congo*

Togo*

Cabo Verde* Gabón* Malawi* Rwanda* Túnez*

Camerún* Gambia* Malí* Santo Tomé y Príncipe** Uganda*

Chad* Ghana* Marruecos* Senegal* Zambia*

Comoras** Guinea Ecuatorial** Mauricio* Seychelles* Zimbabwe*

Congo* Guinea* Mauritania* Sierra Leona*

Oriente Medio

Arabia Saudita,  
Reino de la*

Irán** Jordania* Qatar* Yemen*

Bahrein, Reino de* Iraq** Kuwait, Estado de* República Árabe Siria**

Emiratos Árabes Unidos* Israel* Omán* República Libanesa**

Asia

Afganistán* Guam Macao, China* Pakistán* Taipei Chino*

Australia* Hong Kong, China* Malasia* Palau Timor-Leste**

Bangladesh* India* Maldivas* Papua Nueva Guinea* Tokelau

Bhután** Indonesia* Micronesia, Estados 
Federados de

Pitcairn Tonga*

Brunei Darussalam* Islas Cook Mongolia* Polinesia Francesa Tuvalu

Camboya* Islas Marianas 
Septentrionales

Myanmar* República Democrática 
Popular Lao*

Vanuatu*

China* Islas Marshall Nauru Samoa Americana Viet Nam*

Corea, República de* Islas Salomón* Nepal* Samoa*

Corea, República Popular 
Democrática de

Islas Wallis y Futuna Niue Singapur*

Fiji* Japón* Nueva Caledonia Sri Lanka*

Filipinas* Kiribati Nueva Zelandia* Tailandia

Acuerdos comerciales regionales

Comunidad Andina (CAN)

Bolivia, Estado 
Plurinacional de

Colombia Ecuador Perú

Asociación de Naciones de Asia Sudoriental (ASEAN)

Brunei Darussalam Filipinas Malasia República Democrática 
Popular Lao

Tailandia

Camboya Indonesia Myanmar Singapur Viet Nam

Comunidad del Caribe (CARICOM)

Antigua y Barbuda Belice Guyana Montserrat San Vicente y las 
Granadinas

Bahamas Dominica Haití Saint Kitts y Nevis Suriname

Barbados Granada Jamaica Santa Lucía Trinidad y Tabago

Comunidad Económica y Monetaria de África Central (CEMAC)

Camerún Congo Gabón Guinea Ecuatorial República Centroafricana

Chad
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Mercado Común para África Oriental y Meridional (COMESA)

Burundi Eritrea Madagascar Somalia Zimbabwe

Comoras Eswatini Malawi Sudán

República Democrática 
del Congo

Etiopía Mauricio Túnez

Djibouti Kenya Rwanda Uganda

Egipto Libia Seychelles Zambia

Comunidad Económica de los Estados de África Occidental (CEDEAO)

Benin Côte d'Ivoire Guinea Malí Senegal

Burkina Faso Gambia Guinea-Bissau Níger Sierra Leona

Cabo Verde Ghana Liberia Nigeria Togo

Asociación Europea de Libre Comercio (AELC)

Islandia Liechtenstein Noruega Suiza

Unión Europea

Alemania Dinamarca Grecia Luxemburgo República Eslovaca

Austria Eslovenia Hungría Malta Rumania

Bélgica España Irlanda Países Bajos Suecia

Bulgaria Estonia Italia Polonia

Chipre Finlandia Letonia Portugal

Croacia Francia Lituania República Checa

Consejo de Cooperación del Golfo (CCG)

Arabia Saudita, Reino de la Emiratos Árabes Unidos Kuwait, el Estado de Omán Qatar

Bahrein, Reino de

Mercado Común del Sur (MERCOSUR)

Argentina Brasil Paraguay Uruguay Venezuela, República 
Bolivariana de

Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN)

Canadá Estados Unidos de 
América

México

Alianza del Pacífico

Chile Colombia México Perú

Comunidad de Desarrollo de África Meridional (SADC)

Angola Lesotho Mauricio República Democrática 
del Congo

Tanzanía

Botswana Madagascar Mozambique Seychelles Zambia

Comoras Malawi Namibia Sudáfrica Zimbabwe

Eswatini

Acuerdo de Comercio Preferencial de Asia Meridional (SAFTA)

Afganistán Bhután Maldivas Pakistán Sri Lanka

Bangladesh India Nepal

Unión Económica y Monetaria de África Occidental (UEMAO)

Benin Côte d'Ivoire Malí Senegal Togo

Burkina Faso Guinea-Bissau Níger
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Otros grupos

Países de África, el Caribe y el Pacífico (ACP)

Angola Djibouti Islas Marshall Níger Sierra Leona

Antigua y Barbuda Dominica Islas Salomón Nigeria Somalia

Bahamas Eritrea Jamaica Niue Sudáfrica

Barbados Eswatini Kenya Palau Sudán

Belice Etiopía Kiribati Papua Nueva Guinea Suriname

Benin Fiji Lesotho República Centroafricana Tanzanía

Botswana Gabón Liberia República Democrática 
del Congo

Timor-Leste

Burkina Faso Gambia Madagascar República Dominicana Togo

Burundi Ghana Malawi Rwanda Tonga

Cabo Verde Granada Malí Saint Kitts y Nevis Trinidad y Tabago

Camerún Guinea Mauricio Samoa Tuvalu

Chad Guinea Ecuatorial Mauritania San Vicente y las 
Granadinas

Uganda

Comoras Guinea-Bissau Micronesia, Estados 
Federados de

Santa Lucía Vanuatu

Congo Guyana Mozambique Santo Tomé y Príncipe Zambia

Côte d'Ivoire Haití Namibia Senegal Zimbabwe

Cuba Islas Cook Nauru Seychelles

África

África Septentrional

Argelia Egipto Libia Marruecos Túnez

África Subsahariana

África Occidental

Benin Gambia Guinea-Bissau Mauritania Senegal

Burkina Faso Ghana Liberia Níger Sierra Leona

Cabo Verde Guinea Malí Nigeria Togo

Côte d'Ivoire

África Central

Burundi Chad Gabón República Centroafricana Rwanda

Camerún Congo Guinea Ecuatorial República Democrática 
del Congo

Santo Tomé y Príncipe

África Oriental

Comoras Kenya Mayotte Seychelles Sudán

Djibouti Madagascar Reunión Somalia Tanzanía

Eritrea Mauricio Rwanda Sudán del Sur Uganda

Etiopía

África Meridional

Angola Eswatini Malawi Namibia Zambia

Botswana Lesotho Mozambique Sudáfrica Zimbabwe

Asia

Asia Oriental

China Corea, República Popular 
Democrática de

Japón Mongolia

Corea, República de Hong Kong, China Macao, China Taipei Chino

Asia Sudoriental

Brunei Darussalam Indonesia Myanmar Singapur Timor-Leste

Camboya Malasia República Democrática 
Popular Lao

Tailandia Viet Nam

Filipinas
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NOTAS TÉCNICAS

Asia Meridional

Afganistán Bhután Maldivas Pakistán Sri Lanka

Bangladesh India Nepal

Oceanía

Australia Islas Marshall Micronesia, Estados 
Federados de

Palau Tonga

Fiji Islas Salomón Nauru Papua Nueva Guinea Tuvalu

Indonesia Kiribati Nueva Zelandia Samoa Vanuatu

Foro de Cooperación Económica Asia-Pacífico (APEC)

Australia Corea, República de Indonesia Papua Nueva Guinea Tailandia

Brunei Darussalam Estados Unidos de 
América

Japón Perú Taipei Chino

Canadá Federación de Rusia Malasia Singapur Viet Nam

Chile Filipinas México

China Hong Kong, China Nueva Zelandia

BRICS

Brasil China Federación de Rusia India Sudáfrica

Miembros del G-20

Alemania Brasil Estados Unidos de 
América

Indonesia Reino Unido

Arabia Saudita, Reino de la Canadá Federación de Rusia Italia Sudáfrica

Argentina China Francia Japón Turquía

Australia Corea, República de India México Unión Europea

Países menos adelantados (PMA)

Afganistán Djibouti Liberia República Democrática 
del Congo

Timor-Leste

Angola Eritrea Madagascar República Democrática 
Popular Lao

Togo

Bangladesh Etiopía Malawi Rwanda Tuvalu

Benin Gambia Malí Santo Tomé y Príncipe Uganda

Bhután Guinea Mauritania Senegal Vanuatu

Burkina Faso Guinea-Bissau Mozambique Sierra Leona Yemen

Burundi Haití Myanmar Somalia Zambia

Camboya Islas Salomón Nepal Sudán

Chad Kiribati Níger Sudán del Sur

Comoras Lesotho República Centroafricana Tanzanía

Seis economías comerciantes de Asia Oriental

Corea, República de Malasia Singapur Tailandia Taipei Chino

Hong Kong, China

*Miembros de la OMC
**Gobiernos observadores
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Abreviaturas y símbolos

ACP  Acuerdo sobre Contratación Pública  
de la OMC

ACR acuerdo comercial regional

ADPIC  Acuerdo sobre los Aspectos de los 
Derechos de Propiedad Intelectual 
relacionados con el Comercio

AGCS  Acuerdo General sobre el Comercio  
de Servicios

ALC acuerdo de libre comercio

APEC  Foro de Cooperación Económica  
de Asia y el Pacífico

API  organismo de promoción de las 
inversiones

ASEAN  Asociación de Naciones de Asia 
Sudoriental

ATI  Acuerdo sobre Tecnología de  
la Información de la OMC

CARICOM Comunidad del Caribe

CEI Comisión Electrotécnica Internacional

CEPE  Comisión Económica de las Naciones 
Unidas para Europa

CPTPP  Tratado Integral y Progresista de 
Asociación Transpacífico

CTIM  ciencia, tecnología, ingeniería y 
matemáticas

DBL desagregación del bucle local

ECIPE  Centro Europeo de Economía Política 
Internacional

EEE Espacio Económico Europeo

EPC examen de las políticas comerciales

EPP equipo de protección personal

GATT  Acuerdo General sobre Aranceles 
Aduaneros y Comercio

GBARD  asignaciones presupuestarias del 
Estado para la I+D

I+D investigación y desarrollo

IA inteligencia artificial

IED inversión extranjera directa

ISO  Organización Internacional de 
Normalización

ITC Centro de Comercio Internacional

MERCOSUR Mercado Común del Sur

MIC  Acuerdo sobre las Medidas en materia 
de Inversiones relacionadas con el 
Comercio

NMF nación más favorecida

OCDE  Organización de Cooperación y 
Desarrollo Económicos

OMC Organización Mundial del Comercio

OMS Organización Mundial de la Salud

ONUDI  Organización de las Naciones Unidas 
para el Desarrollo Industrial

OTC obstáculos técnicos al comercio

PIB producto interno bruto

PMA Países menos adelantados

PNB producto nacional bruto

PNUMA  Programa de las Naciones Unidas para 
el Medio Ambiente

PSI proveedor de servicios de Internet

SMC subvenciones y medidas compensatorias

TI tecnología de la información

TIC  tecnología de la información y las 
comunicaciones

T-MEC  Tratado entre México, Estados Unidos y 
Canadá

UEEA Unión Económica Euroasiática

UIT  Unión Internacional de 
Telecomunicaciones

UNCTAD  Conferencia de las Naciones Unidas 
sobre Comercio y Desarrollo

UNESCO  Organización de las Naciones Unidas 
para la Educación, la Ciencia y la Cultura

UNICEF  Fondo de las Naciones Unidas para  
la Infancia

ZEE zona económica especial

 



223

LISTA DE GRÁFICOS, CUADROS Y RECUADROS

Lista de gráficos, cuadros y recuadros

A Introducción

Gráficos

Gráfico A.1:  La participación del Estado en la actividad económica no ha dejado de aumentar 18

Gráfico A.2:  El gasto en I+D de las economías emergentes ha aumentado ininterrumpidamente  19

B Definición de políticas gubernamentales orientadas a la innovación  
y su evolución en la era digital

Gráficos

Gráfico B.1:  Las cadenas de valor digitales abarcan todos los aspectos de la economía digital 38

Gráfico B.2:  Las tecnologías digitales se propagan rápidamente a todos los sectores  39

Gráfico B.3:  El precio relativo de las computadoras ha descendido  
    considerablemente en los últimos decenios  40

Gráfico B.4:  La proporción de patentes de TIC ha aumentado vertiginosamente  43

Gráfico B.5:  Las innovaciones en inteligencia artificial se aplican en una amplia variedad de campos 44

Gráfico B.6:  Los empleos fabriles han disminuido, pero la producción industrial  
    ha seguido creciendo  49

Gráfico B.7:  Los PMA siguen rezagados en lo que respecta al acceso a la infraestructura digital 51

Gráfico B.8:  África Subsahariana lidera la banca móvil  51

Gráfico B.9:  Las medidas comerciales correctivas, los aranceles de importación y las medidas  
    de ayuda son las medidas de política más ampliamente utilizadas  53

Gráfico B.10:  En los últimos años se ha producido un resurgimiento de las medidas antidumping 55

Gráfico B.11:  Los sectores de los minerales, los metales y los productos químicos son los más  
    afectados por medidas antidumping, tanto en las economías desarrolladas como  
    en las economías en desarrollo  55

Gráfico B.12:  Las medidas relativas al contenido nacional se centran en la maquinaria eléctrica  
    y no eléctrica  57

Gráfico B.13:  Las medidas de contratación pública se aplican mayoritariamente 
    a los minerales y los metales y a la maquinaria no eléctrica  57

Gráfico B.14:  Las medidas de ayuda han aumentado durante el período 2009-2018  58

Gráfico B.15:  Los flujos de entrada de IED reflejan un cambio de orientación  
    de la inversión hacia activos intangibles  59

Gráfico B.16:  Los incentivos fiscales son las herramientas más frecuentemente utilizadas en las ZEE 61

Gráfico B.17:  La intensidad de I+D aumentó en todas las economías,  
    excepto las de ingreso mediano bajo  62

Gráfico B.18:  América del Norte, Europa Occidental y Asia Oriental y el Pacífico tienen  
    la mayor intensidad de I+D  63



INFORME SOBRE EL COMERCIO MUNDIAL 2020

224

Gráfico B.19:  La financiación pública desempeña un papel fundamental en las economías  
    de ingreso mediano bajo y de ingreso bajo  64

Gráfico B.20:  La ayuda financiera directa es el principal instrumento de política 
    para apoyar la I+D en las mipymes  65

Gráfico B.21:  En algunos países, las mipymes gozan de tipos preferenciales 
    de subvención fiscal para el gasto en I+D  66

Gráfico B.22:  La contribución a la I+D del sector de las TIC, en particular los servicios de TIC,  
    ha aumentado notablemente desde 2009  67

Gráfico B.23:  Diversas medidas destinadas a los bienes de TIC  68

Gráfico B.24:  Solo unas pocas medidas están destinadas a los servicios de TIC  69

Gráfico B.25:  Las exportaciones mundiales de productos abarcados por el ATI casi  
    se cuadriplicaron entre 1996 y 2018  70

Gráfico B.26:  La financiación pública de la I+D destinada al sector de las TIC ha aumentado  
    en valor en los Estados Unidos y la Unión Europea  71

Gráfico B.27:  Los PMA recurren a los fondos para el servicio universal y las asociaciones entre los   
    sectores público y privado, y los países desarrollados a las medidas de ayuda directa 72

Gráfico B.28:  Los incentivos fiscales son una herramienta frecuente para apoyar los servicios 
    relacionados con las TIC en las economías en desarrollo y los PMA  73

Gráfico B.29:  Los clústeres se utilizan cada vez más como herramienta de política para la innovación 75

Gráfico B.30:  Ochenta y un Gobiernos han apoyado la creación de al menos un clúster  
    de alta tecnología  76

Gráfico B.31:  Cada vez más Gobiernos introducen leyes y reglamentos en materia de privacidad 79

Gráfico B.32:  Las reglamentaciones en materia de datos han proliferado más desde la década de 2000 80

Gráfico B.33:  La mayor parte de las restricciones adoptan la forma de prescripciones 
    en materia de localización de datos  80

Recuadros

Recuadro B.1: Cómo la COVID-19 ha acelerado la adopción del comercio electrónico  
    y la innovación digital  41

Recuadro B.2: La aglomeración geográfica de las industrias  45

Recuadro B.3: Zonas económicas especiales  61

Recuadro B.4: Ejemplos de programas de incentivos fiscales a la I+D dirigidos a las mipymes 67

Cuadros

Cuadro B.1:  Evolución de las políticas gubernamentales y nuevos temas  29

Cuadro B.2:  Ejemplos de estrategias de mejoras industriales y tecnológicas adoptadas  
    desde mediados de la década de 2010  31

Cuadro B.3:  Taxonomía de las herramientas de política industrial y de innovación  33

Cuatro B.4:  Ventas y activos de las principales empresas digitales en el mundo  47

Cuadro B.5:  Los principales cambios de la política de innovación que exige la digitalización 52

Cuadro B.6:  Estudio de las herramientas de política de inversión utilizadas en las estrategias  
    de desarrollo industrial, por grupos de economías  59



225

LISTA DE GRÁFICOS, CUADROS Y RECUADROS

Cuadro B.7:  Casi la mitad de las economías en desarrollo objeto de estudio concedieron moratorias  
    o desgravaciones fiscales a las empresas a condición de que invirtieran en I+D 65

Cuadro B.8:  La contratación pública de productos digitales es más frecuente 
    en las economías en desarrollo  74

Artículo de opinión

Justin Yifu Lin, “Revisión de la política industrial”  26

C Política de innovación, comercio y desafío digital

Gráficos

Gráfico C.1:  Los trabajos de las mujeres que pueden realizarse a distancia aumentan  
    con el nivel de ingreso  95

Gráfico C.2:  El número de usuarios activos de WeChat aumentó con la salida de WhatsApp 109

Gráfico C.3:  La proporción de patentes de TIC se correlaciona positivamente  
    con la protección de los DPI  117

Gráfico C.4:  En algunos países, los inmigrantes tienen niveles de educación  
    superiores a los de los nativos  121

Gráfico C.5:  La proporción de patentes de TIC guarda una correlación positiva 
    con el acervo de migrantes altamente cualificados  121

Recuadros

Recuadro C.1:  El autodescubrimiento y el empresario pionero en los países en desarrollo 92

Recuadro C.2:  Problemas de inclusión en el contexto de la pandemia de COVID-19  95

Recuadro C.3:  La política comercial como herramienta para modificar la composición  
    sectorial de una economía  105

Recuadro C.4:  ¿Existen razones para adoptar un enfoque orientado a una misión 
    en la búsqueda de una vacuna contra la COVID-19?  116

Recuadro C.5:  Diásporas, circulación de cerebros e innovación en los países de origen  
    de los migrantes  124

Recuadro C.6:  Efectos transfronterizos de las respuesta de política a la COVID-19 
    en la esfera de la innovación  133

Recuadro C.7:  ¿Es la relocalización la mejor opción para garantizar el abastecimiento  
    de bienes esenciales?  135

Cuadros

Cuadro C.1:   Taxonomía de las justificaciones económicas y de los efectos de la política  
de innovación  87

Artículos de opinión

Mariana Mazzucato, “La innovación orientada a una misión y la política industrial”  112

Emily J. Blanchard, “La educación y la salud como política industrial”  122 



INFORME SOBRE EL COMERCIO MUNDIAL 2020

226

D La cooperación internacional en materia de políticas  
de innovación en la era digital

Recuadros

Recuadro D.1:  Eliminación de los aranceles en el sector farmacéutico  150

Recuadro D.2:  La cooperación internacional en materia de reglamentación y la COVID-19 151

Recuadro D.3:  Medidas y notificaciones relacionadas con la COVID-19 en la OMC y en otros contextos 158

Recuadro D.4:  Iniciativas destinadas a acelerar las innovaciones para luchar contra la COVID 19 161

Recuadro D.5:  Opciones de política que ofrece el Acuerdo sobre los ADPIC para luchar contra la COVID-19 162

Recuadro D.6:  Acuerdos sobre economía digital  169

Recuadro D 7:  Cooperación universitaria  175

Artículo de opinión

Dani Rodrik, “Política industrial, innovación y normas mundiales”  183



227

MIEMBROS DE LA OMC

Miembros de la OMC
(al 1 de septiembre de 2020)

Afganistán
Albania
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Informes sobre el comercio mundial  
de años anteriores

Informe sobre el comercio mundial 2019. El futuro del comercio de servicios

2019

Los servicios se han convertido en el componente más dinámico del 
comercio mundial; sin embargo, no siempre se valora su grado de 
contribución al comercio mundial. El Informe sobre el comercio mundial 
2019 trata de remediarlo examinando la manera en que está evolucionando 
el comercio de servicios y la razón por la que el comercio de servicios es 
importante.

El futuro del comercio mundial: cómo las tecnologías digitales  
están transformando el comercio mundial

2018

En el Informe sobre el comercio mundial 2018 se examina la influencia 
de las tecnologías digitales (en particular, de la Internet de las cosas, la 
inteligencia artificial, la impresión 3D y las cadenas de bloques) en los 
costos del comercio, en la naturaleza de los productos con los que se 
comercia y en la composición del comercio. Se estima en qué medida 
el comercio mundial podría verse afectado por estas tecnologías en los 
próximos 15 años.

Comercio, tecnología y empleo

2017

El Informe sobre el comercio mundial 2017 examina cómo afectan la 
tecnología y el comercio al empleo y los salarios. Analiza los problemas 
a los que se enfrentan los trabajadores y las empresas en su adaptación 
a los cambios que tienen lugar en el mercado de trabajo, y cómo pueden 
los Gobiernos facilitar esa adaptación para asegurar que el comercio y la 
tecnología sean inclusivos.

Igualdad de condiciones para el comercio de las pymes

2016

En el Informe sobre el comercio mundial 2016 se examina la participación de 
las pequeñas y medianas empresas (pymes) en el comercio internacional. 
Se analiza la forma en que la situación comercial internacional está 
cambiando para las pymes y lo que el sistema multilateral de comercio 
hace y puede hacer para promover la participación de las pymes en los 
mercados mundiales.
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Acelerar el comercio: ventajas y desafíos de la aplicación del Acuerdo sobre 
Facilitación del Comercio de la OMC

2015

El Acuerdo sobre Facilitación del Comercio (AFC) de la OMC, adoptado 
por los Miembros de la OMC en la Conferencia Ministerial de Bali en 
diciembre de 2013, es el primer acuerdo comercial multilateral concertado 
desde el establecimiento de la Organización Mundial del Comercio 
en 1995. Este Informe es el primer estudio detallado de los efectos 
potenciales del AFC que se basa en un análisis completo del texto del 
Acuerdo definitivo.

Comercio y desarrollo: tendencias recientes y función de la OMC

2014

En el Informe sobre el comercio mundial 2014 se examinan cuatro 
importantes tendencias que han modificado la relación entre el comercio 
y el desarrollo desde que comenzó el milenio: el auge económico de las 
economías en desarrollo, la creciente integración de la producción mundial 
a través de las cadenas de suministro, el aumento de los precios de los 
productos agrícolas y los recursos naturales, y la interdependencia cada vez 
mayor de la economía mundial.

Factores que determinan el futuro del comercio

2013

En el Informe sobre el comercio mundial 2013 se analizan los factores que 
han configurado el comercio mundial en el pasado y se examina la forma 
en que los cambios demográficos, la inversión, los avances tecnológicos, 
la evolución de los sectores del transporte y la energía y los recursos 
naturales y las políticas e instituciones relacionadas con el comercio 
afectan a los intercambios internacionales.

Comercio y políticas públicas: análisis de las medidas no arancelarias en el siglo XXI

2012

El creciente número de acuerdos comerciales preferenciales (ACP) es 
una característica destacada del comercio internacional. En el Informe 
se describen la evolución histórica de los ACP y el panorama actual 
de los acuerdos. Se examina por qué se establecen ACP, sus efectos 
económicos y el contenido de los acuerdos en sí. Por último, se aborda la 
interacción entre los ACP y el sistema multilateral de comercio.

La OMC y los acuerdos comerciales preferenciales: de la coexistencia a la coherencia

2011

El creciente número de acuerdos comerciales preferenciales (ACP) es 
una característica destacada del comercio internacional. En el Informe 
se describen la evolución histórica de los ACP y el panorama actual 
de los acuerdos. Se examina por qué se establecen ACP, sus efectos 
económicos y el contenido de los acuerdos en sí. Por último, se aborda la 
interacción entre los ACP y el sistema multilateral de comercio.
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El comercio de recursos naturales

2010

El Informe sobre el comercio mundial 2010 se centra en el comercio de 
recursos naturales, como los combustibles y los productos forestales, 
mineros y pesqueros. En él se examinan las características del comercio 
de recursos naturales, las políticas por las que pueden optar los Gobiernos 
y el papel de la cooperación internacional, en particular de la OMC, en la 
buena gestión del comercio en este sector.

Compromisos de política comercial y medidas de contingencia

2009

En el Informe sobre el comercio mundial 2009 se examinan las diversas 
medidas de contingencia previstas en los acuerdos comerciales, así como 
la función que pueden desempeñar esas medidas. Uno de los principales 
objetivos de este Informe es analizar si las disposiciones de la OMC 
establecen un equilibrio entre la flexibilidad que es necesario proporcionar 
a los Gobiernos para afrontar situaciones económicas difíciles y la 
definición adecuada de las medidas para limitar su utilización con fines 
proteccionistas.

El comercio en un mundo en proceso de globalización

2008

El Informe sobre el comercio mundial 2008 nos recuerda lo que sabemos 
sobre los beneficios del comercio internacional y pone de relieve los retos 
que plantea un nivel mayor de integración. Examina la cuestión de la esencia 
de la globalización, los elementos que la impulsan, los beneficios que 
ofrece, los retos que plantea y el papel del comercio en este mundo cada 
vez más interdependiente.

Seis decenios de cooperación comercial multilateral: ¿Qué hemos aprendido?

2007

El 1 de enero de 2008 el sistema multilateral de comercio cumplió 60 años. 
El Informe sobre el comercio mundial 2007 celebra este acontecimiento 
con un examen en profundidad del Acuerdo General sobre Aranceles 
Aduaneros y Comercio (GATT) y su sucesora, la Organización Mundial 
del Comercio (OMC): sus orígenes, sus logros, los desafíos con que se 
ha enfrentado y lo que puede depararle el futuro.

Análisis de los vínculos entre las subvenciones, el comercio y la OMC

2006

El Informe sobre el comercio mundial 2006 se centra en la manera en 
que se definen las subvenciones, qué es lo que puede decir la teoría 
económica acerca de ellas, por qué los Gobiernos las utilizan, cuáles son 
los principales sectores en que se aplican las subvenciones y la función 
del Acuerdo sobre la OMC en la regulación de las subvenciones en el 
contexto del comercio internacional.
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El comercio, las normas y la OMC

2005

El Informe sobre el comercio mundial 2005 trata de arrojar luz sobre 
las distintas funciones y consecuencias de las normas, concentrando la 
atención en los aspectos económicos de las normas en relación con el 
comercio internacional, el marco institucional de la elaboración de normas 
y la evaluación de la conformidad, y el papel de los Acuerdos de la OMC 
como medio para conciliar los usos legítimos de las normas con un sistema 
comercial abierto y no discriminatorio.

Coherencia

2004

El Informe sobre el comercio mundial 2004 se centra en el concepto de 
coherencia en el análisis de políticas interdependientes: la interacción entre 
comercio y política macroeconómica, la importancia de la infraestructura 
para el comercio y el desarrollo económico, las estructuras del mercado 
interno, el buen gobierno y las instituciones, y el papel de la cooperación 
internacional para promover la coherencia de las políticas.

Comercio y desarrollo

2003

El Informe sobre el comercio mundial 2003 se centra en el desarrollo. 
Al explicar el origen de esta cuestión y ofrecer un marco analítico para 
abordar la relación entre comercio y desarrollo, pretende contribuir a un 
debate más informado.





Organización Mundial del Comercio
154, rue de Lausanne

CH-1211 Ginebra 2
Suiza

Tel.: +41 (0)22 739 51 11
www.wto.org/sp

Publicaciones de la OMC
Correo electrónico: publications@wto.org

Librería en línea de la OMC:
http://onlinebookshop.wto.org

Maquetación del informe: Triptik.
Impreso por la Organización Mundial del Comercio.

Autores de las imágenes:
Portada: © Shutterstock/Gorodenkoff.

Páginas 14-15: © Getty Images/Cravetiger.
Páginas 22-23: © iStock/EvgeniyShkolenko.

Páginas 84-85: © Getty Images/Monty Rakusen.
Páginas 142-143: © iStock/sanjeri.

© Organización Mundial del Comercio 2020.
ISBN (publicación impresa): 978-92-870-5048-9
ISBN (publicación en línea): 978-92-870-5049-6

Publicado por la Organización Mundial del Comercio.



Informe sobre el comercio mundial 2020
En la era digital, son cada vez más los gobiernos que han adoptado políticas 
encaminadas a impulsar el crecimiento por medio de la innovación y  
la modernización tecnológica. En el Informe sobre el comercio mundial 2020  
se examinan esas tendencias y el papel que desempeñan el comercio y  
la OMC en este contexto.

Un rasgo definitorio de las políticas gubernamentales adoptadas en 
los últimos años ha sido su apoyo a la transición a la economía digital. 
Tradicionalmente, el comercio y las políticas comerciales han sido 
importantes motores de innovación. En particular, el sistema multilateral de 
comercio ha contribuido considerablemente a la innovación y la difusión 
de tecnología a nivel mundial al fomentar unas condiciones del mercado 
mundial previsibles y al sustentar el desarrollo de las cadenas de valor 
mundiales. Habida cuenta de que los datos se han convertido en un insumo 
esencial de la economía digital, las empresas dependen más de los activos 
intangibles que de los físicos, y las empresas digitales pueden llegar más 
deprisa a los mercados mundiales sin la cantidad de inversión física que  
se necesitaba antes en otros sectores. En el contexto de la economía digital, 
el éxito dependerá de la apertura, el acceso a los bienes y servicios de 
tecnología de la información y las comunicaciones (TIC), la colaboración 
en los proyectos de investigación y la difusión de los conocimientos y las 
nuevas tecnologías.

En el Informe sobre el comercio mundial 2020 se muestra que la cooperación 
internacional contribuye de manera significativa a fomentar el desarrollo 
digital y la innovación tecnológica con mayor eficacia, minimizando al mismo 
tiempo los efectos indirectos negativos de las políticas nacionales. Los 
Acuerdos de la OMC alcanzados hace un cuarto de siglo han demostrado 
tener una notable visión de futuro al proporcionar un marco que ha favorecido 
el establecimiento de economías basadas en las TIC en todos los niveles de 
desarrollo. Una mayor cooperación internacional en la OMC y en otros foros 
permitiría seguir innovando y reducir las tensiones comerciales para ayudar  
a los mercados internacionales a funcionar de manera más previsible.
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