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Notas técnicas
Composición de los grupos geográficos y económicos
Regiones

América del Norte

Bermudas Canadá* México* Estados Unidos de América*

Otros territorios de la región no especificados en otra parte 

América del Sur y Central y el Caribe

Antigua y Barbuda* Brasil* Ecuador* Jamaica* Santa Lucía*

Argentina* Chile* El Salvador* Nicaragua* San Martín

Aruba (Países Bajos 
respecto de)

Colombia* Granada* Panamá* Suriname*

Bahamas** Costa Rica* Guatemala* Paraguay* República Dominicana*

Barbados* Cuba* Guyana* Perú* Trinidad y Tabago*

Belice* Curaçao Haití* Saint Kitts y Nevis* Uruguay*

Bolivia, Estado 
Plurinacional de*

Dominica* Honduras* San Vicente y las 
Granadinas*

Venezuela, Rep. 
Bolivariana de*

Otros territorios de la región no especificados en otra parte

Europa

Albania* Chipre* Grecia* Luxemburgo* República Checa*

Alemania* Dinamarca* Hungría* Malta* República Eslovaca*

Andorra** Eslovenia* Irlanda* Montenegro* Rumania*

Austria* España* Islandia* Noruega* Serbia**

Bélgica* Estonia* Italia* Países Bajos* Suecia*

Bosnia y Herzegovina** Ex República Yugoslava 
de Macedonia* 

Letonia* Polonia* Suiza*

Bulgaria* Finlandia* Liechtenstein* Portugal* Turquía*

Croacia* Francia* Lituania* Reino Unido*  

Otros territorios de la región no especificados en otra parte

Comunidad de Estados Independientes (CEI), incluidos los Estados asociados y antiguos miembros

Armenia* Federación de Rusia* Moldova, República de* Tayikistán* Ucrania*

Azerbaiyán** Georgia* República Kirguisa* Turkmenistán Uzbekistán**

Belarús** Kazajstán*

Otros territorios de la región no especificados en otra parte

África

Angola* Côte d'Ivoire* Guinea Ecuatorial** Mozambique* Somalia**

Argelia** Djibouti* Kenya* Namibia* Sudáfrica*

Benin* Egipto* Lesotho* Níger* Sudán**

Botswana* Eritrea Liberia* Nigeria* Sudán del Sur**

Burkina Faso* Eswatini* Libia** República 
Centroafricana*

Tanzanía*

Burundi* Etiopía** Madagascar* República Democrática 
del Congo*

Togo*

Cabo Verde* Gabón* Malawi* Rwanda* Túnez*

Camerún* Gambia* Malí* Santo Tomé y Príncipe** Uganda*

Chad* Ghana* Mauritania* Senegal* Zambia*

Comoras** Guinea* Mauricio* Seychelles* Zimbabwe*

Congo* Guinea-Bissau* Marruecos* Sierra Leona*

Otros territorios de la región no especificados en otra parte

*Miembros de la OMC
**Gobiernos observadores
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Oriente Medio

Arabia Saudita, Reino de la* Irán** Jordania* Qatar* Yemen*

Bahrein, Reino de* Iraq** Kuwait, Estado de* República Árabe Siria**

Emiratos Árabes Unidos* Israel* Omán* República Libanesa**

Otros territorios de la región no especificados en otra parte

Asia

Afganistán* Fiji* Macao, China* Palau Timor-Leste**

Australia* Filipinas* Malasia* Papua Nueva Guinea* Tonga*

Bangladesh* Hong Kong, China* Maldivas* República Democrática 
Popular Lao*

Tuvalu

Bhután** India* Mongolia* Samoa* Vanuatu*

Brunei Darussalam* Indonesia* Myanmar* Singapur* Viet Nam*

Camboya* Islas Salomón* Nepal* Sri Lanka*

China* Japón* Nueva Zelandia* Tailandia*

Corea, República de* Kiribati Pakistán* Taipei Chino*

Otros territorios de la región no especificados en otra parte

Acuerdos comerciales regionales

Comunidad Andina (CAN)

Bolivia, Estado 
Plurinacional de

Colombia Ecuador Perú

AFTA (Zona de Libre Comercio de la Asociación de Naciones del Asia Sudoriental (ASEAN))

Brunei Darussalam Filipinas Malasia República Democrática 
Popular Lao

Tailandia

Camboya Indonesia Myanmar Singapur Viet Nam

MCCA (Mercado Común Centroamericano)

Costa Rica El Salvador Guatemala Honduras Nicaragua

CARICOM (Comunidad y Mercado Común del Caribe)

Antigua y Barbuda Belice Guyana Montserrat San Vicente y las 
Granadinas

Bahamas Dominica Haití Saint Kitts y Nevis Suriname

Barbados Granada Jamaica Santa Lucía Trinidad y Tabago

CEMAC (Comunidad Económica y Monetaria de África Central)

Camerún Congo Gabón Guinea Ecuatorial República Centroafricana

Chad

COMESA (Mercado Común para África Oriental y Meridional)

Burundi Eritrea Libia República Democrática 
del Congo

Sudán del Sur

Comoras Eswatini Madagascar Rwanda Uganda

Djibouti Etiopía Malawi Seychelles Zambia

Egipto Kenya Mauricio Sudán Zimbabwe

CEDEAO (Comunidad Económica de los Estados de África Occidental)

Benin Côte d'Ivoire Guinea Malí Senegal

Burkina Faso Gambia Guinea-Bissau Níger Sierra Leona

Cabo Verde Ghana Liberia Nigeria Togo

AELC (Asociación Europea de Libre Comercio)

Islandia Liechtenstein Noruega Suiza

Unión Europea (28)

Alemania Dinamarca Grecia Luxemburgo República Checa

Austria Eslovenia Hungría Malta República Eslovaca

Bélgica España Irlanda Países Bajos Rumania

Bulgaria Estonia Italia Polonia Suecia

Croacia Finlandia Letonia Portugal

Chipre Francia Lituania Reino Unido
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CCG (Consejo de Cooperación del Golfo)

Arabia Saudita, Reino 
de la

Emiratos Árabes Unidos Kuwait, Estado de Omán Qatar

Bahrein, Reino de

MERCOSUR (Mercado Común del Sur)

Argentina Brasil Paraguay Uruguay Venezuela, Rep. 
Bolivariana de

TLCAN (Tratado de Libre Comercio de América del Norte)

Canadá Estados Unidos de 
América

México

SADC (Comunidad de África Meridional para el Desarrollo)

Angola Lesotho Mauricio República Democrática 
del Congo 

Tanzanía

Botswana Madagascar Mozambique Seychelles Zambia

Eswatini Malawi Namibia Sudáfrica Zimbabwe

SAPTA (Acuerdo de Comercio Preferencial del Asia Meridional)

Afganistán Bhután Maldivas Pakistán Sri Lanka

Bangladesh India Nepal

UEMAO (Unión Económica y Monetaria de África Occidental)

Benin Côte d'Ivoire Malí Senegal Togo

Burkina Faso Guinea-Bissau Níger

Otros grupos

ACP (países de África, el Caribe y el Pacífico)

Angola Djibouti Islas Marshall Níger Sierra Leona

Antigua y Barbuda Dominica Islas Salomón Nigeria Somalia

Bahamas Eritrea Jamaica Niue Sudáfrica

Barbados Eswatini Kenya Palau Sudán

Belice Etiopía Kiribati Papua Nueva Guinea Suriname

Benin Fiji Lesotho República Centroafricana Tanzanía

Botswana Gabón Liberia República Democrática 
del Congo

Timor-Leste

Burkina Faso Gambia Madagascar República Dominicana Togo

Burundi Ghana Malawi Rwanda Tonga

Cabo Verde Granada Malí Saint Kitts y Nevis Trinidad y Tabago

Camerún Guinea Mauritania Samoa Tuvalu

Chad Guinea-Bissau Mauricio Santa Lucía Uganda

Comoras Guinea Ecuatorial Micronesia San Vicente y las 
Granadinas

Vanuatu

Congo Guyana Mozambique Santo Tomé y Príncipe Zambia

Côte d'Ivoire Haití Namibia Senegal Zimbabwe

Cuba Islas Cook Nauru Seychelles

África

África Septentrional

Argelia Egipto Libia Marruecos Túnez

África Subsahariana

África Occidental

Benin Gambia Guinea-Bissau Mauritania Senegal

Burkina Faso Ghana Liberia Níger Sierra Leona

Cabo Verde Guinea Malí Nigeria Togo

Côte d'Ivoire
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África Central

Burundi Chad Gabón República Centroafricana Rwanda

Camerún Congo Guinea Ecuatorial República Democrática 
del Congo

Santo Tomé y Príncipe

África Oriental

Comoras Kenya Mayotte Seychelles Sudán del Sur

Djibouti Madagascar Reunión Somalia Tanzanía

Eritrea Mauricio Rwanda Sudán Uganda

Etiopía

África Meridional

Angola Eswatini Malawi Namibia Zambia

Botswana Lesotho Mozambique Sudáfrica Zimbabwe

Territorios de África no especificados en otra parte

Asia

Asia Oriental

China Corea, República Popular 
Democrática de

Japón Mongolia

Corea, República de Hong Kong, China Macao, China Taipei Chino

Asia Sudoriental

Brunei Darussalam Indonesia Myanmar Singapur Timor-Leste

Camboya Malasia República Democrática 
Popular Lao

Tailandia Viet Nam

Filipinas 

Asia Meridional

Afganistán Bhután Maldivas Pakistán Sri Lanka

Bangladesh India Nepal

Oceanía

Australia Islas Marshall Micronesia Palau Tuvalu

Fiji Islas Salomón Nauru Papua Nueva Guinea Tonga

Indonesia Kiribati Nueva Zelandia Samoa Vanuatu

APEC (Foro de Cooperación Económica Asia-Pacífico)

Australia Corea, República de Japón Perú Tailandia

Brunei Darussalam Federación de Rusia Malasia Singapur Estados Unidos

Canadá Filipinas México Taipei Chino Viet Nam

Chile Hong Kong, China Nueva Zelandia

China Indonesia Papua Nueva Guinea

BRIC

Brasil China Federación de Rusia India

Economías desarrolladas

AELC (Islandia, 
Liechtenstein, Noruega, 
Suiza)

América del Norte 
(excepto México)

Australia, Japón y Nueva 
Zelandia

Unión Europea (28)

Economías en desarrollo

África América del Sur y Central 
y el Caribe, México

Asia excepto Australia, 
Japón y Nueva Zelandia

Europa excepto la Unión 
Europea (28) y la AELC; 
Oriente Medio
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PMA (países menos adelantados)

Afganistán Djibouti Lesotho República Centroafricana Tanzanía

Angola Eritrea Liberia República Democrática 
del Congo

Timor-Leste

Bangladesh Etiopía Madagascar República Democrática 
Popular Lao

Togo

Benin Gambia Malawi Rwanda Tuvalu

Bhután Guinea Malí Santo Tomé y Príncipe Uganda

Burkina Faso Guinea-Bissau Mauritania Senegal Vanuatu

Burundi Guinea Ecuatorial Mozambique Sierra Leona Yemen

Camboya Haití Myanmar Somalia Zambia

Chad Islas Salomón Nepal Sudán 

Comoras Kiribati Níger Sudán del Sur

Seis países comerciantes del Asia Oriental

Corea, República de Malasia Singapur Tailandia Taipei Chino

Hong Kong, China

Alianza del Pacífico

Chile Colombia México Perú

El término “países” se utiliza con frecuencia para hacer referencia a los Miembros de la OMC, a pesar de que algunos Miembros no son países 
en el sentido usual del término, sino que se trata oficialmente de “territorios aduaneros”. La definición de grupos geográficos y de otro tipo 
empleada en el presente informe no implica la expresión de opinión alguna por parte de la Secretaría sobre la condición jurídica de ningún 
país o territorio, sobre la delimitación de sus fronteras ni sobre los derechos y obligaciones de ningún Miembro de la OMC respecto de los 
Acuerdos de la OMC. Los colores, fronteras, denominaciones y clasificaciones que figuran en los mapas de la publicación no implican, por 
parte de la OMC, ningún juicio sobre la condición jurídica o de otra índole de ningún territorio, ni constituyen una aprobación o aceptación de 
ninguna frontera.

En el presente informe, se denomina “América del Sur y Central” a América del Sur y Central y el Caribe; “Aruba (Países Bajos respecto de)” 
a Aruba; “Rep. Bolivariana de Venezuela” a la República Bolivariana de Venezuela; “Hong Kong, China” a la Región Administrativa Especial de 
Hong Kong, China; “Corea, República de” a Corea; y “Taipei Chino” al Territorio Aduanero Distinto de Taiwán, Penghu, Kinmen y Matsu.

La fecha de cierre para los datos utilizados en el presente informe es el 31 de julio de 2018.
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Abreviaturas y símbolos
ACR acuerdo comercial regional

ACTA  Acuerdo Comercial de Lucha contra  
la Falsificación

ADPIC  aspectos de los derechos de propiedad 
intelectual relacionados con el comercio

AFC  Acuerdo sobre Facilitación del 
Comercio de la OMC

AGCS  Acuerdo General sobre el Comercio 
de Servicios

AMF  archivo informático de fabricación 
aditiva (archivo AMF)

APEC  Foro de Cooperación Económica de 
Asia y el Pacífico

ASEAN  Asociación de Naciones de Asia 
Sudoriental

ATI  Acuerdo sobre Tecnología de la 
Información de la OMC

AVA  Acuerdo sobre Valoración en Aduana 
de la OMC

AWS Amazon Web Services

B2B entre empresas

B2C entre empresas y consumidores

BAfD Banco Africano de Desarrollo

BAsD Banco Asiático de Desarrollo

BEA  Oficina de Análisis Económicos de  
los Estados Unidos

BERD  Banco Europeo de Reconstrucción y 
Desarrollo

BID Banco Interamericano de Desarrollo

CABPS  Clasificación Ampliada de la Balanza 
de Pagos de Servicios

CAD diseño asistido por ordenador

CCI Cámara de Comercio Internacional

CEFACT  Centro de las Naciones Unidas 
de Facilitación del Comercio y las 
Transacciones Electrónicas

CEPII  Centre d’études prospectives et 
d’informations internationales

CESPAP  Comisión Económica y Social para 
Asia y el Pacífico

CIIU  Clasificación Industrial Internacional 
Uniforme de todas las Actividades 
Económicas

CNUDMI  Comisión de las Naciones Unidas para 
el Derecho Mercantil Internacional

CPC Clasificación Central de Productos

CPTPP  Acuerdo Global y Progresivo para la 
Asociación Transpacífica

CVM cadena de valor mundial

DEA  Administración de Lucha contra la 
Droga de los Estados Unidos

DLT tecnología de contabilidad distribuida

DPI derechos de propiedad intelectual

DVI interfaz visual digital

ECIPE  Centro Europeo de Economía Política 
Internacional

EDI Intercambio Electrónico de Datos

EE.UU. Estados Unidos

EUR euros

eWTP  plataforma electrónica de comercio 
mundial

FAO  Organización de las Naciones Unidas 
para la Alimentación y la Agricultura

FMI Fondo Monetario Internacional

GATT  Acuerdo General sobre Aranceles 
Aduaneros y Comercio

GPS Sistema de Posicionamiento Global

GTAP  Proyecto de Análisis del Comercio 
Mundial de la Universidad Purdue

GTM modelo del comercio mundial

HDMI interfaz multimedia de alta definición

I+D investigación y desarrollo

IA inteligencia artificial

IAPP  Asociación Internacional de 
Profesionales de la Privacidad

ICANN  Corporación para la Asignación de 
Nombres y Números en Internet

ICN International Competition Network

IED inversión extranjera directa

IoT Internet de las cosas

IPC índice de precios de consumo

ISO  Organización Internacional de 
Normalización

ITC Centro de Comercio Internacional
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LAN red de área local

MaGE  macroeconometría de la economía 
mundial

MIC  medidas en materia de inversiones 
relacionadas con el comercio

MIM Marco Integrado mejorado

MIPYME  microempresas y pequeñas y medianas 
empresas

M-Pesa “Mobile”-Pesa

MSF medidas sanitarias y fitosanitarias

NASA  Administración Nacional de 
Aeronáutica y del Espacio de los 
Estados Unidos

NMF nación más favorecida

OCDE  Organización de Cooperación y 
Desarrollo Económicos

ODS  Objetivos de Desarrollo Sostenible de 
las Naciones Unidas

OIC  Organización Internacional de 
Comercio

OIT Organización Internacional del Trabajo

OMA Organización Mundial de Aduanas

OMC Organización Mundial del Comercio

OMPI  Organización Mundial de la Propiedad 
Intelectual

OTC obstáculos técnicos al comercio

P2P intercambio entre usuarios

PIB producto interno bruto

PMA países menos adelantados

RCM gestión de contenedores a distancia

RFID identificación por radiofrecuencia

RGPD  Reglamento General de Protección de 
Datos de la UE

SEC   Comisión de Bolsa y Valores de los 
Estados Unidos

SIDUNEA  Sistema Automatizado de Datos 
Aduaneros de la UNCTAD

STDF  Fondo para la Aplicación de Normas y 
el Fomento del Comercio

SWIFT  Sociedad de Telecomunicaciones 
Financieras Interbancarias Mundiales

TI tecnología de la información

TIC  tecnología de la información y las 
comunicaciones

TPP Acuerdo de Asociación Transpacífico

UA Unión Africana

UE Unión Europea

UIT  Unión Internacional de 
Telecomunicaciones

UNCTAD  Conferencia de las Naciones Unidas 
sobre Comercio y Desarrollo

UNESCO  Organización de las Naciones Unidas 
para la Educación, la Ciencia y la 
Cultura

UPU Unión Postal Universal

USITC  Comisión de Comercio Internacional 
de los Estados Unidos

WEF Foro Económico Mundial

WIOD  Base de Datos Mundial de Insumos-
Productos

En la presente publicación se han utilizado los 
siguientes símbolos:

…   no disponible

0    cantidad nula o anulada por 
redondeo

-   no procede

EUR  euros

$EE.UU.   dólares de los Estados Unidos
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Afganistán
Albania
Alemania
Angola
Antigua y Barbuda
Arabia Saudita, Reino de la
Argentina
Armenia
Australia
Austria
Bahrein, Reino de
Bangladesh
Barbados
Bélgica
Belice
Benin
Bolivia, Estado Plurinacional de
Botswana
Brasil
Brunei Darussalam
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Burkina Faso
Burundi
Cabo Verde
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Camerún
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Chile
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Chipre
Colombia
Congo
Corea, República de
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Côte d’Ivoire
Croacia
Cuba
Dinamarca
Djibouti
Dominica
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El Salvador
Emiratos Árabes Unidos
Eslovenia
España
Estados Unidos de América
Estonia
Eswatini
Ex República Yugoslava de 
Macedonia
Federación de Rusia
Fiji
Filipinas
Finlandia
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Gabón
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Georgia
Ghana
Granada
Grecia
Guatemala
Guinea
Guinea-Bissau
Guyana
Haití
Honduras
Hong Kong, China
Hungría
India
Indonesia
Irlanda
Islandia
Islas Salomón
Israel
Italia
Jamaica
Japón
Jordania
Kazajstán
Kenya
Kuwait, Estado de
Lesotho
Letonia
Liberia
Liechtenstein
Lituania
Luxemburgo
Macao, China
Madagascar
Malasia
Malawi
Maldivas
Malí
Malta
Marruecos
Mauricio
Mauritania
México
Moldova, República de
Mongolia
Montenegro
Mozambique
Myanmar
Namibia
Nepal
Nicaragua
Níger
Nigeria
Noruega

Nueva Zelandia
Omán
Países Bajos
Pakistán
Panamá
Papua Nueva Guinea
Paraguay
Perú
Polonia
Portugal
Qatar
Reino Unido
República Centroafricana
República Checa
República Democrática del 
Congo
República Democrática Popular 
Lao
República Dominicana
República Eslovaca
República Kirguisa
Rumania
Rwanda
Saint Kitts y Nevis
Samoa
San Vicente y las Granadinas
Santa Lucía
Senegal
Seychelles
Sierra Leona
Singapur
Sri Lanka
Sudáfrica
Suecia
Suiza
Suriname
Tailandia
Taipei Chino
Tanzanía
Tayikistán
Togo
Tonga
Trinidad y Tabago
Túnez
Turquía
Ucrania
Uganda
Unión Europea
Uruguay
Vanuatu
Venezuela, República Bolivariana de
Viet Nam
Yemen
Zambia
Zimbabwe
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Informes sobre el comercio mundial  
de años anteriores

Comercio, tecnología y empleo

2017
2017 

INFORME SOBRE 
EL COMERCIO 
MUNDIAL

Comercio, tecnología 
y empleo

El Informe sobre el comercio mundial 2017 examina cómo afectan la tecnología y 
el comercio al empleo y los salarios. Analiza los problemas a los que se enfrentan 
los trabajadores y las empresas en su adaptación a los cambios que tienen lugar 
en el mercado de trabajo, y cómo pueden los Gobiernos facilitar esa adaptación 
para asegurar que el comercio y la tecnología sean inclusivos.

Igualdad de condiciones para el comercio de las pymes

2016

Informe sobre el Comercio Mundial 2016
La creciente interconexión de la economía mundial actual hace que el contenido y  
los agentes del comercio empiecen a ser distintos. Durante mucho tiempo, las grandes 
empresas han dominado el comercio internacional. Pero gracias a la drástica reducción 
de los obstáculos al comercio, la mejora de las redes de transporte, la tecnología de la 
información y el surgimiento de las cadenas de valor mundiales, las pequeñas y medianas 
empresas (pymes) pueden ya participar con éxito en el comercio mundial. Es decir,  
la participación en el comercio internacional, en otro tiempo exclusiva, puede hacerse 
cada vez más inclusiva.

En el Informe sobre el Comercio Mundial 2016 se examina la participación de las pymes 
en el comercio internacional. Más en concreto, se analiza la forma en que la situación 
comercial internacional está cambiando para las pymes, en qué ámbitos surgen nuevas 
oportunidades y dónde siguen en pie los desafíos de siempre, y lo que el sistema 
multilateral de comercio hace y puede hacer para promover una participación más  
amplia e inclusiva de las pymes en los mercados mundiales.

En el informe se señala que las pequeñas empresas siguen enfrentándose a obstáculos  
al comercio desproporcionados y se destaca la posibilidad de adoptar medidas coherentes 
de política nacional e internacional que potencien la capacidad de las pymes de participar 
en los mercados mundiales de manera más eficaz. Se destaca que la participación en  
el comercio es decisiva para ayudar a las pymes a ser más productivas y a crecer.  
Para que la apertura del comercio y la integración mundial beneficien plenamente a  
todos, es esencial que todas las empresas -y no solo las grandes corporaciones-  
puedan triunfar en el mercado mundial actual.
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Portada: Una pequeña empresa de tejidos en Ubud (Bali).

Copyright: Lynn Gail/Getty Images.

En el Informe sobre el comercio mundial 2016 se examina la participación de 
las pymes en el comercio internacional, así como la forma en que la situación 
comercial internacional está cambiando para las pymes y lo que el sistema 
multilateral de comercio hace y puede hacer para promover una participación 
más amplia e inclusiva de las pymes en los mercados mundiales.

Acelerar el comercio: ventajas y desafíos de la aplicación del Acuerdo sobre 
Facilitación del Comercio de la OMC

2015
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El Acuerdo sobre Facilitación del Comercio (AFC) de la OMC, adoptado por los Miembros de 
la OMC en la Conferencia Ministerial de Bali en diciembre de 2013, es el primer acuerdo 
comercial multilateral concertado desde el establecimiento de la Organización Mundial del 
Comercio en 1995. El AFC constituye un logro histórico para la OMC y tiene el potencial 
necesario para incrementar el comercio mundial hasta en 1 billón de dólares anuales.

El Informe sobre el Comercio Mundial 2015 es el primer estudio detallado de los efectos 
potenciales del AFC que se basa en un análisis completo del texto del acuerdo definitivo. En 
el Informe se señala que los países en desarrollo se beneficiarán considerablemente del AFC, 
al captar una gran parte de los beneficios resultantes.

Las conclusiones del Informe coinciden con los estudios existentes en lo que respecta a la 
magnitud de los posibles beneficios derivados de la facilitación del comercio, pero van más 
allá al determinar y examinar en detalle otros beneficios del AFC de diversa índole. Entre 
estos se incluyen la diversificación de las exportaciones de los países en desarrollo y de los 
países menos adelantados con el fin de englobar nuevos productos e interlocutores, una 
mayor implicación de esos países en las cadenas de valor mundiales, una participación más 
amplia de las pequeñas y medianas empresas en el comercio internacional, un aumento de 
la inversión extranjera directa, una mayor recaudación de ingresos y una menor incidencia 
de la corrupción.

El AFC es también muy innovador en su enfoque, ya que permite a los distintos países en 
desarrollo o menos adelantados determinar por sí mismos el momento y el modo en que 
aplicarán las disposiciones del Acuerdo, así como el apoyo para la creación de capacidad 
que necesitarán a ese respecto. Con el fin de garantizar que los países en desarrollo y los 
PMA reciban el apoyo que precisen para aplicar el Acuerdo, el Director General de la OMC, 
Roberto Azevêdo, puso en marcha, en 2014, el Mecanismo para el Acuerdo sobre Facilitación 
del Comercio.

Informe sobre el Comercio Mundial 2015
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de la OMC

El Acuerdo sobre Facilitación del Comercio (AFC) de la OMC, adoptado por los 
Miembros de la OMC en la Conferencia Ministerial de Bali en diciembre de 2013, 
es el primer acuerdo comercial multilateral concertado desde el establecimiento 
de la Organización Mundial del Comercio en 1995. Este informe es el primer 
estudio detallado de los efectos potenciales del AFC que se basa en un análisis 
completo del texto del Acuerdo definitivo.

Comercio y desarrollo: tendencias recientes y función de la OMC

2014

Informe sobre  
el Comercio  
Mundial 2014

Comercio y desarrollo:
tendencias recientes y
función de la OMC

En el Informe sobre el comercio mundial 2014 se examinan cuatro importantes 
tendencias que han modificado la relación entre el comercio y el desarrollo desde 
que comenzó el milenio: el auge económico de las economías en desarrollo, 
la creciente integración de la producción mundial a través de las cadenas de 
suministro, el aumento de los precios de los productos agrícolas y los recursos 
naturales, y la interdependencia cada vez mayor de la economía mundial.

Factores que determinan el futuro del comercio

2013
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2013 Factores que determinan  
el futuro del comercio
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El mundo está cambiando con extraordinaria rapidez bajo la influencia de numerosos factores, 
entre otros, la evolución de las pautas de producción y consumo, la constante innovación 
tecnológica, las nuevas formas de comerciar y, evidentemente, las políticas. El Informe sobre el 
Comercio Mundial 2013 se centra en el comercio como causa y efecto del cambio, y examina los 
factores que configuran el futuro del comercio mundial.

Uno de los principales motores del cambio es la tecnología. Si la revolución de los transportes y 
las comunicaciones ha transformado el mundo en que vivimos, nuevos avances como la impresión 
en 3D y la continua expansión de la tecnología de la información seguirán haciéndolo. El comercio 
y la inversión extranjera directa, junto con la extensión geográfica del crecimiento de los ingresos 
y de las oportunidades, permitirán que un número cada vez mayor de países se integre en una red 
de intercambios internacionales más amplia. El aumento de los ingresos y la población ejercerá 
nuevas presiones sobre los recursos, tanto renovables como no renovables, lo cual obligará a 
gestionarlos con prudencia. Las cuestiones ambientales también exigirán cada vez más atención.

Las instituciones económicas y políticas, al igual que la interacción entre las culturas de los 
diferentes países, contribuyen a conformar la cooperación internacional, también en el ámbito del 
comercio. El futuro del comercio dependerá asimismo de la eficacia con que la política y las 
medidas de política respondan a cuestiones que cada vez suscitan más preocupación social, 
como el desempleo y la persistente desigualdad de los ingresos. Éstos y otros factores se examinan 
en el Informe sobre el Comercio Mundial 2013.

Informe sobre el Comercio Mundial 2013

Imágenes (primera y cuarta de portada)

Jean-Claude Prêtre, DANAÉ WORLD SUITE, 2001. En esta serie  
(de la que se reproducen aquí dos obras), el artista quiere representar 
de manera simbólica un "movimiento" hacia la paz geopolítica.  
La serie completa, compuesta de 49 pruebas de artista únicas,  
se expone en la OMC. Para más información, consúltese el sitio Web 
del artista (www.jcpretre.ch).
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En el Informe sobre el comercio mundial 2013 se analizan los factores que han 
configurado el comercio mundial en el pasado y se examina la forma en que los 
cambios demográficos, la inversión, los avances tecnológicos, la evolución de 
los sectores del transporte y la energía y los recursos naturales y las políticas 
e instituciones relacionadas con el comercio afectan a los intercambios 
internacionales.

Comercio y políticas públicas: análisis de las medidas no arancelarias en el siglo XXI

2012

9 789287 038173

Informe sobre el Comercio Mundial 2012

El Informe sobre el Comercio Mundial 2012 va más allá de los aranceles 
para examinar otras medidas de política que pueden afectar al 
comercio.  Las medidas de reglamentación en el ámbito del comercio 
de mercancías y servicios plantean retos nuevos y urgentes para la 
cooperación internacional en el siglo XXI.  Más que otras muchas 
medidas, responden a objetivos de política pública (tales como 
asegurar la salud, la seguridad y el bienestar de los consumidores), 
pero también pueden diseñarse y aplicarse de manera que obstaculicen 
innecesariamente el comercio.  Este informe se centra en los obstáculos 
técnicos al comercio (OTC) y las medidas sanitarias y fitosanitarias 
(MSF) (que atañen a la inocuidad de los alimentos y la sanidad animal 
y vegetal) y en la reglamentación nacional en la esfera de los servicios.

En el Informe se examinan las razones por las que los gobiernos 
recurren a las medidas no arancelarias (MNA) y a las medidas relativas 
a los servicios, y el grado en que estas medidas pueden distorsionar el 
comercio internacional.  Se considera la disponibilidad de información 
sobre las MNA y las tendencias más recientes en relación con su 
utilización.  En el Informe se analiza asimismo el impacto de las MNA y 
las medidas relativas a los servicios en el comercio y se examina el 
modo en que la armonización de las reglamentaciones y/o el 
reconocimiento mutuo de las normas puede contribuir a reducir los 
efectos de obstaculización del comercio.

Por último, el Informe se ocupa del nivel de cooperación internacional 
en el ámbito de las MNA y las medidas relativas a los servicios.  Repasa 
los fundamentos económicos de esa cooperación y propone una 
reflexión sobre el diseño eficiente de normas relativas a las MNA en los 
acuerdos comerciales.  Considera asimismo la forma que ha adoptado 
la cooperación sobre las medidas OTC/MSF y la reglamentación de los 
servicios en el marco del sistema multilateral de comercio y de otros 
foros e instituciones internacionales.  Ofrece un análisis jurídico del 
trato de las MNA en el sistema de solución de diferencias de la OMC y 
de las interpretaciones de las normas aparecidas en recientes 
diferencias comerciales internacionales.  El Informe concluye con un 
examen de los retos pendientes y de las principales implicaciones en 
cuanto a las políticas.
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Comercio y políticas públicas:  
análisis de las medidas no arancelarias en el siglo XXI

el Comercio
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Mundial 2012

Las medidas de reglamentación en el ámbito del comercio de mercancías y 
servicios plantean retos nuevos y urgentes para la cooperación internacional 
en el siglo XXI. En el Informe sobre el comercio mundial 2012 se examinan las 
razones por las que los Gobiernos recurren a las medidas no arancelarias (MNA) 
y a las medidas relativas a los servicios, y el grado en que estas medidas pueden 
distorsionar el comercio internacional.

La OMC y los acuerdos comerciales preferenciales: de la coexistencia a la coherencia

2011

el Comercio
Informe sobre 

Mundial 2011
La OMC y los acuerdos comerciales preferenciales: 

de la coexistencia a la coherencia

9 789287 037664

Informe sobre el Comercio Mundial

El creciente número de acuerdos comerciales preferenciales (ACP) es 
una característica destacada del comercio internacional. En el Informe 
sobre el Comercio Mundial 2011 se describen la evolución histórica de 
los ACP y el panorama actual de los acuerdos. Se examina por qué se 
establecen ACP, sus efectos económicos y el contenido de los acuerdos 
en sí. Por último, se aborda la interacción entre los ACP y el sistema 
multilateral de comercio.

La apertura comercial acumulada – a nivel multilateral, regional y 
unilateral – ha reducido el margen disponible para ofrecer aranceles 
preferenciales en virtud de ACP. Sólo una pequeña fracción del 
comercio mundial de mercancías es en consecuencia objeto de 
preferencias, y los aranceles preferenciales están perdiendo 
importancia en los ACP.

El informe pone de manifiesto que cada vez son más numerosos los 
ACP que van más allá de los aranceles preferenciales, y abarcan 
numerosos aspectos no arancelarios de carácter normativo.

Es posible que las redes mundiales de producción propicien la 
aparición de otros ACP “profundos” ya que para dichas redes la buena 
gobernanza en diversas esferas normativas es mucho más importante 
que la reducción adicional de unos aranceles ya bajos. Hay datos 
econométricos y estudios de casos que respaldan este vínculo entre 
las redes de producción y los ACP profundos.

El informe termina con un examen del desafío que plantean los ACP 
profundos al sistema multilateral de comercio y propone varias 
opciones encaminadas a aumentar la coherencia entre esos acuerdos 
y el sistema de comercio regulado por la OMC.
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El creciente número de acuerdos comerciales preferenciales (ACP) es una 
característica destacada del comercio internacional. En el informe se describen 
la evolución histórica de los ACP y el panorama actual de los acuerdos. Se 
examina por qué se establecen ACP, sus efectos económicos y el contenido de 
los acuerdos en sí. Por último, se aborda la interacción entre los ACP y el sistema 
multilateral de comercio.
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El comercio de recursos naturales

2010

9 789287 037107

Informe sobre el Comercio Mundial
  

El Informe sobre el Comercio Mundial 2010 se centra en el comercio de 
recursos naturales, como los combustibles y los productos forestales, 
mineros y pesqueros. En él se examinan las características del comercio 
de recursos naturales, las políticas por las que pueden optar los 
gobiernos y el papel de la cooperación internacional, en particular de 
la OMC, en la buena gestión del comercio en este sector.

Es fundamental ver hasta qué punto los países se benefician del 
comercio de recursos naturales. Entre las cuestiones que se examinan 
en el Informe están el papel del comercio al proporcionar acceso a  
los recursos naturales, los efectos del comercio internacional en la 
sostenibilidad de los recursos naturales, el impacto ambiental del 
comercio de recursos, la llamada maldición de los recursos naturales 
y la volatilidad de los precios de los recursos.

En el Informe se examina toda una gama de medidas fundamentales 
que se utilizan en los sectores de los recursos naturales, como los 
impuestos a la exportación, los aranceles y las subvenciones, y se  
da información sobre la forma en que se aplican en la actualidad.  
Se analizan a fondo los efectos de estos instrumentos de política en 
una economía y en sus interlocutores comerciales.

Por ultimo, en el Informe se expone brevemente cómo encajan los 
recursos en el marco jurídico de la OMC y se estudian otros acuerdos 
internacionales que regulan el comercio de recursos naturales.  
Se abordan varios puntos conflictivos, como la reglamentación de  
la política de exportación, el trato de las subvenciones, la facilitación 
del comercio y la relación entre las normas de la OMC y otros acuerdos 
internacionales.

“Entiendo que no sólo hay margen para compromisos de negociación beneficiosos para todos 

que abarquen el comercio de recursos naturales, sino también que el hecho de no abordar 

estas cuestiones podría crear tensiones cada vez mayores en las relaciones comerciales 

internacionales. Unas normas comerciales bien pensadas son esenciales para que el comercio 

sea beneficioso, y también son necesarias para cumplir objetivos como la protección del medio 

ambiente y la gestión apropiada de los recursos naturales en el contexto nacional.”

Pascal Lamy, Director General de la OMC
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El comercio de recursos naturales

El Informe sobre el comercio mundial 2010 se centra en el comercio de recursos 
naturales, como los combustibles y los productos forestales, mineros y pesqueros. 
En él se examinan las características del comercio de recursos naturales, las políticas 
por las que pueden optar los Gobiernos y el papel de la cooperación internacional, 
en particular de la OMC, en la buena gestión del comercio en este sector.

Compromisos de política comercial y medidas de contingencia

2009

Informe sobre el
Comercio Mundial 2009

Informe sobre el Comercio Mundial
El Informe sobre el Comercio Mundial es una publicación anual destinada a facilitar 
una comprensión más profunda de las tendencias del comercio, las cuestiones de 
política comercial y el sistema multilateral de comercio.

El tema del Informe de este año es “Compromisos de política comercial y medidas de 
contingencia”.  Se examinan en el Informe las diversas medidas de contingencia 
previstas en los acuerdos comerciales y la función que éstas pueden desempeñar.  
Dichas medidas, también llamadas medidas especiales, cláusulas liberatorias o de 
escape, o válvulas de seguridad, permiten a los gobiernos cierto grado de fl exibilidad 
en el marco de sus compromisos comerciales.  Pueden utilizarse para hacer frente a 
circunstancias que no era posible prever en el momento de asumir un compromiso 
comercial.  Son medidas que tratan de establecer un equilibrio entre compromiso y 
fl exibilidad.  Una fl exibilidad excesiva puede menoscabar el valor de los compromisos, 
pero si la fl exibilidad es poca las normas pueden resultar insostenibles.  La tensión 
entre compromisos creíbles y fl exibilidad suele afl orar durante las negociaciones 
comerciales.  Por ejemplo, en la minirreunión ministerial de julio de 2008, en la que 
se trató de acordar las modalidades de negociación -o el texto de un proyecto 
defi nitivo- para la agricultura y el acceso a los mercados para los productos no 
agrícolas (AMNA), fue de importancia decisiva en el debate la cuestión de un 
“mecanismo de salvaguardia especial” (la medida en que se autorizaría a los países 
en desarrollo a proteger a los agricultores ante aumentos súbitos de las importaciones).

Uno de los principales objetivos de este Informe es analizar si las disposiciones de la 
OMC establecen un equilibrio entre, por un lado, la fl exibilidad que es necesario 
proporcionar a los gobiernos para afrontar situaciones económicas difíciles y, por 
otro, una defi nición adecuada de las disposiciones que limite la posibilidad de que 
sean utilizadas con fi nes proteccionistas.  Al analizar esta cuestión, el Informe se 
centra sobre todo en las medidas de contingencia que los Miembros tienen a su 
alcance al importar y exportar mercancías.  Esas medidas comprenden el recurso a 
las salvaguardias, que pueden consistir en aranceles o contingentes, en circunstancias 
bien determinadas;  los derechos antidumping sobre productos que se consideran 
objeto de dumping;  y los derechos compensatorios que se imponen para contrarrestar 
las subvenciones.  El Informe se refi ere también a diferentes politicas alternativas, 
entre ellas la renegociación de los compromisos arancelarios, la utilización de 
impuestos a la exportación y el aumento de los aranceles hasta sus topes máximos 
legales (es decir, sus niveles consolidados).  El análisis abarca los factores jurídicos, 
económicos y de economía política que infl uyen en la utilización de las medidas y los 
costos y benefi cios que éstas entrañan.

9 789287 035158
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En el Informe sobre el comercio mundial 2009 se examinan las diversas medidas de 
contingencia previstas en los acuerdos comerciales, así como la función que pueden 
desempeñar esas medidas. Uno de los principales objetivos de este informe es analizar 
si las disposiciones de la OMC establecen un equilibrio entre la flexibilidad que es 
necesario proporcionar a los Gobiernos para afrontar situaciones económicas difíciles y 
la definición adecuada de las medidas para limitar su utilización con fines proteccionistas.

El comercio en un mundo en proceso de globalización

2008

Informe sobre el Comercio Mundial 
  

El Informe sobre el Comercio Mundial es una publicación anual cuyo objetivo es 
profundizar en la comprensión de las tendencias del comercio, las cuestiones de 
política comercial y el sistema multilateral de comercio.

El comercio internacional es parte esencial del proceso de globalización. Durante 
muchos años, los gobiernos de la mayor parte de los países han abierto cada vez 
más sus economías al comercio internacional, ya sea a través del sistema multi-
lateral de comercio, de la intensificación de la cooperación regional o en el marco 
de programas internos de reforma. En términos más generales, el comercio y la 
globalización han reportado beneficios ingentes a muchos países y ciudadanos. El 
comercio ha permitido a muchas naciones obtener los beneficios de la especiali-
zación y producir de manera más eficiente. Ha incrementado la productividad, 
impulsado la difusión del conocimiento y de nuevas tecnologías y aumentado la 
posibilidad de elección de los consumidores. Pero la opción de una mayor integra-
ción en la economía mundial no siempre ha gozado de popularidad y los beneficios 
del comercio y de la globalización no siempre han llegado a todos los sectores de 
la sociedad. Como resultado de ello, el escepticismo sobre el comercio es cada 
vez mayor en determinados ámbitos.

La finalidad del Informe de este año, cuyo tema principal es “El comercio en  
un mundo en proceso de globalización”, es recordar lo que sabemos sobre los 
beneficios del comercio internacional y los retos que plantea un nivel mayor  
de integración. En el Informe se abordan varias cuestiones interrelacionadas,  
partiendo de una reflexión sobre la esencia de la globalización, los elementos  
que la impulsan, los beneficios que ofrece, los retos que plantea y el papel del 
comercio en este mundo cada vez más interdependiente. En él se pregunta cuáles 
son las razones por las que algunos países han podido aprovechar el descenso  
de los costos del comercio y las mayores oportunidades comerciales impulsadas 
por las políticas, en tanto que otros han permanecido en gran medida al margen 
de las relaciones comerciales internacionales. Se considera también a qué sectores 
beneficia y perjudica el comercio y qué medidas complementarias deben adoptar 
los responsables de las políticas para que el conjunto de la sociedad obtenga los 
beneficios del comercio. Al examinar estas cuestiones complejas y con múltiples 
aristas, el Informe analiza los beneficios teóricos del comercio y los datos empíricos, 
que pueden ayudar a responder a estas preguntas.
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El Informe sobre el comercio mundial 2008 nos recuerda lo que sabemos sobre 
los beneficios del comercio internacional y pone de relieve los retos que plantea un 
nivel mayor de integración. Examina la cuestión de la esencia de la globalización, 
los elementos que la impulsan, los beneficios que ofrece, los retos que plantea y el 
papel del comercio en este mundo cada vez más interdependiente.

Seis decenios de cooperación comercial multilateral: ¿Qué hemos aprendido?
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El 1º de enero de 2008 el sistema multilateral de comercio cumplió 60 años. 
El Informe sobre el comercio mundial 2007 celebra este acontecimiento con 
un examen en profundidad del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y 
Comercio (GATT) y su sucesora, la Organización Mundial del Comercio (OMC): 
sus orígenes, sus logros, los desafíos con que se ha enfrentado y lo que puede 
depararle el futuro.

Análisis de los vínculos entre las subvenciones, el comercio y la OMC
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El Informe sobre el comercio mundial 2006 se centra en la manera en que se definen 
las subvenciones, qué es lo que puede decir la teoría económica acerca de ellas, por 
qué los Gobiernos las utilizan, cuáles son los principales sectores en que se aplican 
las subvenciones y la función del Acuerdo sobre la OMC en la regulación de las 
subvenciones en el contexto del comercio internacional. El informe contiene asimismo 
breves comentarios analíticos sobre algunos temas comerciales de actualidad.

El comercio, las normas y la OMC
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El Informe sobre el comercio mundial 2005 trata de arrojar luz sobre las distintas 
funciones y consecuencias de las normas, concentrando la atención en los 
aspectos económicos de las normas en relación con el comercio internacional, el 
marco institucional de la elaboración de normas y la evaluación de la conformidad, 
y el papel de los Acuerdos de la OMC como medio para conciliar los usos 
legítimos de las normas con un sistema comercial abierto y no discriminatorio.

Coherencia

2004

2004
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El Informe sobre el comercio mundial 2004 se centra en el concepto de 
coherencia en el análisis de políticas interdependientes: la interacción entre 
comercio y política macroeconómica, la importancia de la infraestructura para 
el comercio y el desarrollo económico, las estructuras del mercado interno, el 
buen gobierno y las instituciones, y el papel de la cooperación internacional para 
promover la coherencia de las políticas.

Comercio y desarrollo
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El Informe sobre el comercio mundial 2003 se centra en el desarrollo. Al explicar 
el origen de esta cuestión y ofrecer un marco analítico para abordar la relación 
entre comercio y desarrollo, pretende contribuir a un debate más informado.
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Informe sobre el Comercio Mundial 2018
La tecnología siempre ha influido en la estructura del comercio, pero la rápida evolución 
de las tecnologías digitales en los últimos tiempos podría transformar profundamente 
el comercio internacional en los próximos años. La informática, la automatización y el 
análisis de datos están dando lugar a fenómenos completamente nuevos que tienen 
profundas repercusiones en qué se comercia, cómo se comercia y quiénes comercian. 
¿Cuáles serán las consecuencias de la “nueva revolución digital” en la economía mundial, 
y en particular en el comercio internacional?

En el Informe sobre el comercio mundial 2018 se examina la influencia de las tecnologías 
digitales (y en particular, de la Internet de las cosas, la inteligencia artificial, la impresión 
3D y las cadenas de bloques) en los costos del comercio, en la naturaleza de los 
productos con los que se comercia y en la composición del comercio. En el informe se 
presenta un análisis de los cambios que se están produciendo y se estima en qué medida 
el comercio mundial podría verse afectado por ellos en los próximos 15 años. Además, 
se analizan las oportunidades que genera el desarrollo de las tecnologías digitales, en 
particular para los países en desarrollo y las empresas más pequeñas, así como los retos 
que plantea. En el informe se examina asimismo cómo puede la cooperación comercial 
internacional ayudar a los gobiernos a aprovechar estas oportunidades y abordar los 
problemas.

En el informe se concluye que una de las principales consecuencias de las tecnologías 
digitales será la reducción de los costos del comercio. También se destaca que las 
tecnologías digitales afectarán a la composición del comercio, ya que aumentarán la 
participación de los servicios, fomentarán el comercio de determinados productos (por 
ejemplo, los productos sensibles al factor tiempo), alterarán las modalidades de la ventaja 
comparativa e influirán en la complejidad y extensión de las cadenas de valor mundiales. 
Las simulaciones descritas en el informe muestran que es previsible que los cambios 
tecnológicos futuros aumenten el crecimiento del comercio (especialmente, del comercio 
de servicios), así como la participación de los países en desarrollo en el comercio 
mundial. El desarrollo del comercio electrónico generará probablemente beneficios 
considerables, pero es necesario reforzar la cooperación internacional para que los 
gobiernos puedan asegurar que el comercio electrónico siga impulsando un desarrollo 
económico inclusivo.
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